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El “Networking Empresarial IME” genero cerca
de 2 millones de actividad el pasado afio

Julio Pindado present6 ayer la séptima edicién del encuentro

R.D.L. | SALAMANCA

Julio Pindado, director del Insti-
tuto Multidisciplinar de Empresa
(IME) y presidente de la Funda-
cion Pro IME, presento ayer a em-
presarios y directivos el nuevo
plan de actividades de la séptima
edicion del “Networking Empre-
sarial IME”, que se propone como
reto apoyar a mas empresas con
el convencimiento de que dicho
apoyo beneficiara en ultimo tér-
mino a la sociedad.

El afio pasado, la actividad ge-
nerada por el “Networking Em-
presarial IME” ascendio a
1.821.689,77 euros. En concreto, el
negocio generado entre las em-
presas participantes en el “Net-
working” fue de 914.624,95 euros,
mientras que el originado con
empresas no participantes reco-
mendadas por alguno de los so-
cios del “Networking” ascendio a
907.064,82 euros, seglin informa-
ron los organizadores del encuen-

tro: la Catedra de Empresa Fami-
liar, el Instituto Multidisciplinar
de Empresa (IME), la Fundacion
Pro IME e IME Business School
de la Universidad de Salamanca.

El “Networking Empresarial
IME™ se dirige a empresas que
necesitan ayuda para incremen-
tar su cifra de negocio. Se desa-
rrolla de manera totalmente gra-
tuita y, aunque la mayoria de las
sesiones se realizan en Salaman-
ca, también se han celebrado se-
siones en otras ciudades cerca-
nas, como Avila, Béjar, Ciudad
Rodrigo y Zamora. El resultado es
un claro ejemplo de las activida-
des que lleva a cabo el IME y la
Fundacion Pro IME para desarro-
llar las capacidades de las perso-
nas y organizaciones empresaria-
les con el fin de fortalecer su con-
tribucion al desarrollo economi-
co.

En el acto celebrado en el edi-
ficio FES de la Universidad de Sa-

lamanca, Jestis Galende, director
de IME Business School, destaco
también el creciente valor de una
formacion de calidad como requi-
sito imprescindible para acceder
y promocionar en el complejo
mercado laboral actual. Ademaés,
alertd de la existencia en el mer-
cado de un mayor namero de
ofertas que, dado su caracter in-
tangible, resultan muy complica-
das de evaluar a priori, provocan-
do la existencia de numerosos
CUrsos y programas con una nula
utilidad final. Conscientes de esta
carencia, Galende anuncié que
IME Business School, de la mano
de la Fundacién Pro IME, del IME
y con ello de la Universidad de Sa-
lamanca, va a potenciar todavia
mas su amplia variedad de pro-
gramas de formacion y entrena-
miento, adaptandolos totalmente
al momento concreto de la vida
profesional y personal de los par-
ticipantes.
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Por su parte, con la conferen-
cia “El proceso de sucesion en la
empresa”, Julio Pindado insistio
ante los asistentes al encuentro
en la importancia de considerar
la sucesion como un proceso, tan-
to sea empresa familiar o no. “La
sucesion en la direccion se debe
producir siempre que haya otra
persona que pueda obtener mejo-
res resultados, lo cual ya sucede
hasta en las monarquias”, sefiald
Pindado.



