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Una empresa en el seno de la Universidad

Bio-inRen avanza en 8 proyectos de
innovacion diagn()stica y terapéutica

El eje de esta‘spin-oft”
de la Usal es impulsar
la Medicina Preventiva
y] Personallzada

OLGA PRIETD
SALAMANCA

Hace justo un mes se hizo publico
que un equipo de cientificos de
Salamanca pertenecientes a la Red
de Investigacién Renal habia desa-
rrollado en modelos animales mar-
cadores urinarios pl()llﬁI‘OS que per-
mitirdn prcdccw qué pacientes tie-
nen un riesgo elevado de sufrir un
fracaso renal agudo antes de que se
produzea esta importante complica-
cién. El hallazgo, patentado por la
Universidad de Salamanca, ha
entrado ya en una nueva fase que
ha asumido Bio-inRen, una empresa
surgida en el seno de la propia ins-
titucidn académica salmantina (spin-
off), que se encargard del desarro-
llo tecnoldgico necesario para que
este importante descubrimiento
diagndstico pueda tener aplicacién
en la prdctica clinica.

Lineas de trabajo

Sin embargo, y aunque es el mds
avanzado -se ha iniciado ya la
evaluacién de estos marcadores
en seres humanos-, éste no es el
unico proyecto en el que trabaja
actualmente Bio-inRen, consti-
tuida hace dos anos, aunque solo
lleva uno en funcionamiento,
segun explican sus fundadores,
los doctores José Miguel Lopez-
Novoa, catedrdtico de Fisiologfa
de la Facultad de Medicina, y
Francisco Lopez Herndndez, tam-
bién cientifico de la Usal y del
Instituto de Estudios de Ciencias

de la Salud de Castilla y Ledn.
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Los doctores Lopez Hernandez (izquierda) y Lopez-Novoa.

A pesar de este corto periodo
de actividad, esta spin-off promo-
vida desde la unidad de Fisio-
patologia Renal y Cardiovascular
de la Universidad ha impulsado
ya ocho proyectos de desarrollo
de productos diagnosticos y tera-
péuticos innovadores en el &mbito
de la Medicina Preventiva y Per-
sonalizada, los ejes de una em-
presa biotecnoldgica cuya mision
es trasladar el conocimiento gene-
rado en el dmbito académico al
diseno de aplicaciones biomédi-
cas concretas. “La transmision del
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conocimiento a la sociedad se
puede articular de diferentes ma-
neras, intentando acercar la
Universidad a las empresas para
que éstas recojan ese conocimiento
y lo transformen. Y hay un mo-
delo, poco explotado hasta ahora,
que busca que los propios gene-
radores del conocimiento de las
nstituciones ptiblicas sean los mis-
mos que amplien su campo de
accion y den el paso de fomentar
la creacién de empresas, para
transformar el conocimiento aca-
démico en productos utiles y en

riqueza socio-economica para su
entorno”, exponen los dos inves-
tigadores.

Productos propios y servicios

Aunque no es la mds ficil, es la via
que han elegido los fundadores de
Bio-inRen. “Es una forma de con-
tinuar lo que se genera en el dambito
académico; en lugar de buscar una
empresa externa, que se llevaria,
ademds, los grandes beneficios por
el desarrollo tecnoldgico, lo hace-
mos en el seno de la Universidad
para que esta riqueza socio-econo-
mica se quede aqui, en nuestro
entorno”, defienden. En este pilar
se asienta una iniciativa empresarial
que tiene como objetivo mejorar la
prevencién y el manejo clinico per-
sonalizado de las enfermedades
renales y cardiovasculares, de gran
prevalencia entre la poblacién. A
estas metas dedica dos de sus tres
lineas de negocio: Bio-inRen Diag-
nostics, dirigida al disefio de siste-
mas diagnésticos mundialmente
innovadores, como los marcadores
urinarios; y Bio-inRen Therapeu-
tics, orientada al desarrollo de fir-
macos pioneros y al descubrimiento
de nuevos usos y aplicaciones para
tratamientos ya existentes.

La tercera pata de esta spin-gff es
la prestacién de servicios especiali-
zados de consultoria cientifico-téeni-
ca y de I+D+i, un campo en el que
la empresa responde a una impor-
tante demanda de administraciones
publicas, compaiifas biotecnoldgi-
cas espaiiolas y multinacionales far-
macéuticas o agroalimentarias.
“Tenemos mds demanda de la que
podemos asumir, pero Bio-inRen
no puede crecer solamente en esta
linea, porque su gran valor afadido
es el del desarrollo de productos
diagndsticos y terapéuticos propios’,
subrayan los fundadores. I



