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UN ESFUERZO POCO RECOMPENSADO

“Es necesario transmitir el conocimiento académico, pero no a coste cero”

Los doctores Lépez-Novoa y Lopez
Hernandez reconocen que el mo-
delo de negocio elegido para Bio-
inRen es “diferente”, porque se
basa en la necesidad de hacer in-
vestigacion y desarrollo tecnolé-
gico para poder “vender algo”,
una filosofia que puede llegar a
suponer un handicap. “Los inver-
sores no lo entienden muy bien; ellos
quieren una rentabilidad muy in-
mediata, muy clara. Estas empre-
sas venden tecnologia, y para ello
tienen que desarrollarla. Esto, por
su propia naturaleza, genera in-
certidumbre, algo a lo que no es-
tén acostumbrados ni los inversores
privados ni las administraciones

El equipo

que descubrid los nuevos marcadores urinarios del fracaso renal.

ICAL

publicas”, comentan los cientifi-
cos, que destacan, sin embargo,
que estas spin-off la de Ia Usal reti-
ne “caracteristicas especiales que
1a hacen altamente atractiva”, afir-
man- tienen la ventaja de que pue-
den generar “un grandisimo valor
anadido”, obteniendo “unos re-
tornos importantes”, con benefi-
cios sociales y econémicos, a través
del desarrollo de propios.
Sin embargo, los fundadores de
Bio-inRen reconocen que muchas
pertar en los investigadores el in-
terés por impulsar este tipo de
empresas. “Hay que darle valor al
conocimiento. Hay que transmi-

tirlo, pero no a coste cero. Asi es
imposible que nazcan inidativas”,
indican los investigadores, que,
porley, solo pueden disponer del
10% de las acciones de la empre-
sa que ellos mismos crearon. “No
quiere decir que el fundador se lo
tenga que llevar todo, ni mucho
menos, pero el esfuerzo no estd lo
suficientemente recompensado
como para motivar”, resaltan. Asi,
creen que para que nazca “una
masa critica de generacién de in-
dustria basada en el conocimien-
to en la que los promotores sean los
propios generadores del conoci-
miento hay que ser casi un héroe,
porque existen muchas barreras”.



