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Bio-inRen desarrolla farmacos y sistemas de
diagnosis para enfermedades renales y la hipertension

[La ‘spin off” de la Universidad de Salamanca también ofrece servicios de
[+13+1 a empresas farmacéuticas, biotecnoldgicas v alimenctarias

Bio-inRen trabajaen el
descubrimiento de
biomarcadores para el
diagnodstico de las
enfermedades renales
basados en conceptos
innovadores.

to-inRen es una spin off de la Universidad de
Salamanca creada para desarrotiar tecnoldgi-
camente y rentabilizar los descubrimientos
cientificos de su Unidad de Fisiopatologia
Renal vy Cardiovascular (UFRC). Constituida
en mayo de 2009 por los clentificos José Mi-
guel Lopez Novoa y Francisco josé Lopez
Hernandez, a los gque se sumd un inversor
privado, su actividad se inici6 en 2010 con la
firma de un convenio marco de colaboracién
con la citada entidad académica para el al-

quiler de las instalaciones. Su dmbito de ac-
tuacion se centra en la biotecnologia médica
a través de la creacion de aplicaciones diag-
nosticas v terapéuticas pioneras ¢ innovado-
ras & nivel mundiat en ¢l campo de las enfer-
medades renales v ia hipertension, dolencias
con una alta prevalencia en nuestra sociedad
y que ademas suponen una parte importante
de los desembolsos de tos servicios de salud.
Como ejemplo, cabe sefalar que el trata-
miento con dialisis alcanza el 2% del gasto
sanitario total de los paises desarrollados y
se aplica al 0,1% de su poblacion.

La empresa cuenta con tres lineas de ne-
gocio, de las que dos (Bio-inRen Diagnostics y
Bio-inRen Therapeutics) estan dirigidas a cre-
ar sus propios productos para mejorar el tra-
tamiento clinico y la esperanza v calidad de
vida de los pacientes afectados por enferme-
dades renales ¢ hipertension; v ia fercera
{Bio-inRen Partnershipy se dedica a la presta-
cion de servicios de +D+i a companfas far-
maccéuticas, biotecnologicas v de alimenta-
cion, un area que en la actualidad supone su
principal fuente de ingresos.

Biomarcadores

Lépez Novoa, uno de los socios cientifi-
cos fundadores de esta empresa, que posce
un plantitla de cuatro trabajadores v una ci-
fra de negocio de 200.000 euros prevista
para 2011, explica que entre los proyecros
mas importantes en los que trabaja se en-
cuenira ef descubrimiento de biomarcadores
para el diagnostico de las enfermedades re-
nales basados en conceptos innovadores,
gue mejoran sustancialmente el impacto sa-
nitario y socioecondmico de estas enferme-
dades. “Se trata de desarrollar indicadores
presentes en muestras biologicas como la
orina, que identifiguen a aquellas personas
que tienen un mavor riesgo de padecer una
enfermedad renal”, apunta Lopez Novoa.
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Modelo de negocio

El plan estratégico de Bio-inRen para los proximos
cinco anos plantea la investigacion en diferentes produc-
tos tecnologicos hasta alcanzar el grado de madurez cH-
nica suficiente para adquirir un importante incremento
de valor. “En ese momento, el modelo de negocio de la
compania se centrard en la venta o traspaso de estos
productos a nuestros clientes potenciales, las grandes
farmacéuticas y las firmas de diagnostico, para su co-
mercializacion a nivel mundiai”, detalla Francisco josé
Lopez Herndndez, fundador de la firma, que resalta que
de manera paralela se ampliard la cartera de clientes que
contratan servicios de D+ para incrementar los ingre-

S0S en esie campo.

Asimismo, Lopez Her-
nandez detalla gue ta firma
salmantina  investiga tam-
bién con farmacos de nueva
generacion  para el trata-
niento de las citadas patole-
gias. “Un ejemplo son los
compuestos que ralentizan
la progresion de la enfer-
medad renal cronica. El me-
jor efecto gque se puede
conseguir en la actualidad
es detener su avance para
evitar que durante la vida
del paciente Ia funcién re-
nal disminuya tanto que
sea preciso aplicar didlisis
o realizar un transplante de
rinon”, explica el socio cien-
tifico de Bio-inRen, que afia-
de: “contamos con una k-
nea de farmacos en desa-
rrolio destinados a preve-
nir la formacion de uno de
los factores mas importan-
tes del progreso de esta en-
fermedad, gue es ia fibrosis
de los rifiones. Ademas,
pertenecen a una nueva ge-
neracion de productos que
se dirigen exclusivamente a
sus dignas para reducir sus
efectos secundarios en
otros jugares del organis-
mo”.

Como el mercado de las

divisiones Diagnostics y The-
rapeutics lo constituyen las
grandes empresas farmacéu-
ticas, Blo-inRen desarroila
tecnologia que comercializa
en forma de paguetes que
otras companias con capaci-
dad de fabricacion y redes
comerciales conviertan en
productos especificos para
su distribucidn a los consu-
midores finales, que en este
caso son los sistemas de sa-
lud publicos v privados a ni-
vel mundial.

Servicios de
investigacion

Por su parte, Big-inRen
Partnership trabaja con em-
presas de todos los tamanos
de los sectores biotecnologi-
co, alimentario y farmacéuti-
co a las que presia servicios
de investigacion en forma de
provectos concretos. Aun-
que hasta ahora el mercado
de esta divisidn es principal-
menle pacional, 1a compafiia
estd inmersa en una estrate-
gia de internacionalizacion
mediante ia firma de alian-
zas estratégicas con firmas
internacionales que ademas
de ser complementarias tec-
nelagicamente puedan ser-
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De izquierda a derecha, José Miguel Lopez Novoa y Francisco
José Lépez Hernandez, socios cientificos fundadores de Bio-in-
Ren.

vir de canatizacion reciproca
de clientes.

“Ademads, participamos
en Vitartis, el cluster bio-
tecnologico de Castilla v
Leon, v hemos establecido
contactos con otras agrupa-
ciones extranjeras de simi-
lares caracteristicas. La in-
tegracion en plataformas
tecnologicas nacionales v
europeas es otro de nues-
tros objetives para el futu-
ro proximo”, explica Lopexz
Novoa, Para completar csta
expansion internacional v

desarrollar totalmente sus
propios productos, la com-
pania precisa de recursos
econGimicos procedentes de
inversiones v financiacion
adicional. En este sentido,
sus responsables subravan
¢l interés mostrado por la
Junta en esta compafia, que
también ha cursado solicitu-
des a Genoma Espafia v al
Centro para el Desarrollo
Tecnoldgico Industrial
(CDTL v 514 en conversa-
ciones con inversores priva-
dos v farmacéuticas.



