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Una jornada formativa para emprendedores en el marco del Plan Galileo.

43 nuevas empresas gracias al Plan Galileo

LA INICIATIVA INSTITUCIONAL DE LA UNIVERSIDAD DE SALAMANCA HA FACILITADO LA CREACION DE NUEVAS EMPRESAS EN EL SENO DE
LA USAL e OFRECE APOYO FORMATIVO, SEMINARIOS, ASESORAMIENTO Y LA POSIBILIDAD DE INSTALARSE EN UN VIVERO INDUSTRIAL

1 vinculo entre las universida-

des y las empresas estd desti-
nado a seguir fortaleciéndose. Los
alumnos quieren formarse y en-
contrar trabajo, y las universida-
des han comenzado a fomentar
el autoempleo con planes de

apoyo a los emprendedores, facili-
dades para que estos comiencen
y formacién especifica para ellos.
Se trata de que sus alumnos apli-
quen sus conocimientos y que
estos lleguen a la sociedad. Es otra
forma de cumplir con la famosa
transferencia del conocimiento.
La Universidad de Salamanca

lleva afios apoyando la creacion
de empresas. La cima de este pro-
yecto es el Plan Galileo, actual-
mente en vigor, pero la iniciativa
data de al menos 1998.

La téenico y gestora de Pro-
yectos de la Fundacién General de
la Universidad de Salamanca Eva
Maestro explica que desde 1998,

¢ incluso antes, se desarrollaba
programas de creacién de empre-
sas de forma puntual, como la
Escuela de Autoempleo, y no de
forma coordinada. En 2001 se dio
forma a todas las iniciativas y se
agruparon bajo el paraguas
comtin del Plan Galileo. Este es
un plan institucional de la

Universidad de Salamanca, apro-
bado por el Consejo de Gobierno
y destinado, segiin se explica en
su pagina web “al fomento de la
innovacién, el espiritu emprende-
dor y la creacién de empresas en
el dmbito universitario”.

(Pasa a la pdgina siguiente)
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» b EL PLAN GALILEO ESTA COORDINADO POR EL VICERRECTORADO DE ESTUDIANTES Y CUENTA CON LA PAR]'ICIPACIGN
DEL SERVICIO DE INSERCION PROFESIONAL, LA OTRI, LA FUNDACION PARQUE CIENTIFICO Y LA FUNDACION GENERAL

iTe ayudamos a emprender!

galileo

Cartel promocional de! Plan Galileo de la Usal. USALES

INICIATIVAS

Todo el apoyo de la Usal para

a creacion de empresas

(Viene de o pagina anterior)
El Plan Galileo estd coordinado
por el Vicerrectorado de Estudiantes
y en €l participan el SIPE (Servicio
de Insercion Profesional, Prdcticas
y Empleo), la OTRI (Oficina de
Transferencia de los Resultados de
la Investigacion), la Fundacién
Parque Cientifico y la Fundacién
General de la Universidad. Dentro
del plan también se enmarcan las
actividades de las cdtedras de Em-
prendedores (financiada por el
Banco Santander), la citedra de
jovenes emprendedores de Bancaja
y la Cétedra de Empresa Familiar.
Y tode bajo el nombre comiin de

Plan Galileo.
Participacion

El Plan estd abierto a prdcticamente
toda la comunidad universitaria,
desde alumnos a egresados, docto-
randos, profesores, investigadores
o PAS. Cualquiera con una idea
para un proyecto empresarial puede
acudir a uno de los dos puntos de
informacién disponibles (en la
Fundacién General o en el SIPE)
o ponerse en contacto con los res-
ponsables del Plan a través de la
web.

Los gestores del Plan concerta-
rdn una cita con ellos y conocerdn
la idea de primera mano para rea-
lizar un plan de apoyo personali-
zado y ver qué ayuda pueden pres-
tarles desde el Plan Galileo. Eva
Maestro afirma que cada asesora-
miento es personal, porque cada
empresa tiene unas necesidades
diferentes. “Aqui no hay un itine-
rario que todos deban seguir”,
explica. Cada uno sigue uno, por-
que las necesidades de partida son
“completamente diferentes en fun-
cién del perfil que tengan, si son
alumnos o investigadores, o ya han
trabajado por cuenta ajena...”
También depende del grado de
madurez y de la magnitud del pro-
yecto. No es lo mismo un proyecto

El Plan Galileo esta
abierto a la comunidad
universitaria

de bioingenieria que uno de aseso-
ramiento téenico.

Cada emprendedor formaliza
su solicitud a través de un docu-
mento. Este pasa por una comi-
sién encabezada por la vicerrec-
tora de Estudiantes y en la que
participan miembros del SIPE y la
Fundacién General. La comisién
evalia el proyecto y decide qué
tipo de servicios ofrecer. Eva
Maestro destaca que “todos los
servicios” para los emprendedo-
res son gratuitos, con la tinica
excepeion del CIDE (Centro de
Innovacién y Dinamizacién Em-
presarial; el famoso previvero de
empresas) que tiene un coste sim-
bélico de 30 euros al mes. El
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TODOS LOS SERVICIOS DE APOYO A LOS EMPRENDEDORES DEL PLAN GALILEO SON GRATUITOS, EXCEPTO EL CIDE,
EL PREVIVERO DE EMPRESAS UBICADO EN LA HOSPEDERIA DE FONSECA, POR EL QUE SE PAGAN 30 EUROS AL MES

CIDE, después de todo, es un
espacio fisico con despachos dota-
dos de mobiliario, equipamiento
informdtico, suministro eléctrico y
acceso a Internet para comenzar a
trabajar. Se fundé en 2006 y estd
ocupado précticamente al 100%.

Apoyos

El apoyo es integral. Los empren-
dedores siempre podrdn contactar
con alguien en la Universidad que
les ayude para resolver problemas
puntuales y cuestiones que ni
siquiera estén recogidas en el plan
institucional. “Donde no podamos
llegar como Universidad tratamos
de buscar otros servicios publicos
que puedan dar el apoyo puntual
que necesiten en el momento”
afirma Maestro.

El Plan Galileo también inclu-
ye formacién para los emprende-
dores. Hace un par de semanas,
por ejemplo, se celebré el 1 encuentro
de brabajo con emprendedores 2012. Son
reuniones en las que un ponente
EXLEINOo €Xpone un tema concreto,
como por ejemplo los trdmites lega-
les para crear una empresa. Los
encuentro tienen dos metas: traba-
jar sobre un tema en particular y
que se creen interrelaciones o siner-

El Plan ha propiciado
la constitucion de 43
nuevas empresas

gias entre emprendedores. En
marzo habrd un nuevo encuentro
sobre mérketing y publicidad.

Ademis hay seminarios de for-
macién de 15 6 20 horas para tra-
bajar en temas concretos. Se deno-
minan seminarios de competencias
asociadas al aprendizaje. Su objetivo
es que los emprendedores adquie-
ran COleCtCﬂClaS concretas como
hablar en piblico, nociones sobre
recursos humanos, cuestiones fis-
cales... son problemas comunes a
todas las empresas, al margen de a
qué se dediquen.

Este apoyo integral del Plan Ga-
lileo es valorado “muy positiva-
mente” por los emprendedores.
Facilitar los tramites a las ayudas,
a los documentos, darles a conocer
becas, incluso concertar citas... el
“acompafiamiento”, en una pala-
bra, de la Usal es muy apreciado
por los emprendedores. Muchas
empresas, ademds, pasan del CIDE
al Parque Cientifico, con lo que
mantienen el contacto con la Usal.

Estas politicas de apoyo a la
innovacion y a los emprendedores
han facilitado la creacién de 43 nue-
vas empresas desde 1996. Eva
Maestro comenta que son las
empresas que han solicitado el
apoyo de la Usal y del Plan Ga-
lileo para su constitucion, pero no
son todas las que se han creado con
personas vinculadas con la Usal.

Las 43 estdn constituidas, te-
nen su personalizada juridica y
sus estatutos. Son empresas de
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hecho y de derecho. En cuanto a
qué se dedican, la mayoria traba-
jan en el campo de la biotecnolo-
gia, las nuevas tecnologfas y los
servicios a empresas (disefio, con-
sultorfa...). También las hay que
trabajan en energias renovables y
medio ambiente, humanidades y
gabinetes.

Financiacion y futuro

El Plan Galileo en s no tiene un pre-
supuesto propio, asi que se buscan
fuentes de financiacidn externas.
La Fundacién General participa de
forma muy activa en la gestion dia-
ria del Plan porque desde 2008 ha

Hospederia de Fonseca, sede de la Fundacidn y del CIDE.

La linea estratégica
del proyecto, afirman,
esta “bien definida”

habido una inyeccién piblica de
financiacién de mano de la Junta,
a través de un convenio suscrito
entre la Fundacion Universidades
de Castilla y Ledn y la Fundacién
General de la Usal. Por eso el
grueso de actividades se gestionan
desde la Fundacién, ya que ésta es
la que, a su vez, gestiona la finan-
ciacion del programa T-CUE.

Muchas de las actividades de
Galileo las financia T-CUE, mien-
tras que otras estdn financiadas por
las cdtedras de Emprendedores,
Jévenes Emprendedores y la de
Empresa Familiar.

Por otra parte, estdn trabajando
en la creacién de un reglamento
interno de apoyo a la creacion de
empresas desde la Usal, que defi-
nird cémo una empresa podra ser
reconocida como vinculada a la
Usal, en qué grado, si puede usar
el escudo de la Usal, si ésta puede
formar parte del accionariado... Hay
algunas universidades espafiolas
que ya lo han puesto en marcha. La
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Usal ha firmado acuerdos puntua-
les con algunas spin gff, pero habria
que intentar conseguir “una nor-
mativa en la que todo quede regu-
lado™

La linea estratégica del pro-
grama institucional estd “bien defi-
nida”. El futuro pasa por trabajar en
nuevas actividades y seguir bus-
cando fimanciacién externa e incluso
privada. A coto plazo, desde la
Fundacién lanzardn un programa
de valorizacién de resultados de
investigacién en la Universidad.
Todo sea por la transferencia del
conocimiento y por la promocién
del empleo. Il



