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28 comercios integran ya el
Club del Escaparatismo de Aesco

E.A.S.

SALAMANCA

La Asociacién de Empresarios
Salmantinos del Comercio -Aesco-
presentd ayer en sociedad el Club
del Escaparatismo, al que ya se
han sumado 28 establecimientos
de la capital. El objetivo de esta ini-
ciativa es, a juicio del presidente de
Aesco, Benjamin Crespo, “dar la
importancia que se merece al esca-
parate”, para lo cual, los comer-
cios participantes se comprome-
ten a utilizar cuatro temdticas a lo
largo del afio: primavera -a partir
de mayo-, Ferias y Fiestas -en sep-
tiembre-, Navidad -diciembre- y
San Valentin -febrero-. Los empre-
SATI08 CONtardn con asesoramiento
especifico por parte de Aesco.

Un total de 21 comercios de
la ciudad estrenaron ayer esca-
parate con motivo del arrangue
de la campana primaveral, que
llevard por titulo Festival de las flo-
res. En esta ocasién han sido los
alumnos del Mdster de Arqui-
tectura v Diseno de Interiores
de la Universidad de Salamanca
los que han asesorado a los pro-
pietarios de los comercios a
mejorar su imagen.

Marifa Sortino, profesora del
curso, sefialé durante la presen-
tacién del club que los alumnos
han pretendido aportar su grano
de arena “en animar la ciudad
y aportar un plus a los comer-
cios para hacerlos mds compe-
titivos”™. De esta manera, los

BEAS

comerciantes “apadrinan a los
diseniadores, que aportan ideas
frescas” Los alumnos del Mdster
han conseguido evocar la lle-

Escaparate decorados por los alumnos del Méaster de Arquitectura y Disefio de la Usal. Awmeina

gada de la primavera en los dis-
tintos escaparates de la ciudad
con un presupuesto inferior a
30 euros, con lo que se de-

muestra que el sector del comer-
cio puede buscar férmulas para
atraer cliente sin grandes desem-
bolsos econdmicos.

Un nuevo espacio con poco dinero
“Con poco dinero pretendemos
ayudar al comerciante a crear
un nuevo espacio para animar a
que la gente entre en el negocio
y compre”, afiadié Luis Barrero,
coordinador del mdster univer-
sitario. El profesorado de la Usal
también organizé durante las
tltimas semanas actividades for-
mativas para los empresarios en
dmbitos como las nuevas ten-
dencias en escaparatismo y la
utilizacién de las nuevas tecno-
logias vinculadas al comercio.
El grueso de los estableci-
mientos comerciales participan-
tes se encuentran en el centro de
la ciudad y pertenecen a dife-
rentes sectores de actividad. I



