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CULTURA N CAMBIO EN LA TRIBUTACION

Los gestores culturales pretenden
no subir el precio de las entradas

I Empresarios y profesionales del sector rechazan el aumento del IVA al 21% y confian
en que el Gobierno recapacite, si bien no quieren incrementar el importe de los tickets

ANTONIO CASILLAS

Al sector cultural, como la gran
mayoria del pais, no le ha sentado
nada bien la subida del TVA hasta
el 21%. El cambio en la tributacion
para muchos ha supuesto “un ma-
zazo, que traerd consecuencias ne-
gativas”, otros buscan el ajuste y
llevar el tema con resignacion.

En un ambiente crispado por
las manifestaciones de protesta,
los gestores culturales salmanti-
nos tratan de salvar el momento
de la mejor forma posible, inten-
tando que no se note en exceso en
el consumidor el cambio en la tri-
butacion y con la esperanza de que
el Gobierno recapacite.

En este sentido se manifiestan
desde el Ayuntamiento de Sala-
manca y la Fundacién Ciudad de
la Cultura. Julio Lopez, concejal
de Cultura, asegura que el presu-
puesto para las proximas ferias y
Fiestas no esta cerrado v se esta
cuadrando ahora. “Ha habido que
hacer una modificacion porque no
queremos repercutir el incremen-
to del IVA en el presupuesto desti-
nado”. El concejal asegura que en

“A los artistas
que les cedemos
los espacios no
podemos decirles
el precio que
tienen que poner
en las entradas”,
dice Julio Lopez

los especticulos programados por
el Ayuntamiento “no habra incre-
mento™ en el precio de las entra-
das. Hay otros en los que cedemos
espacios ¥ no podemos decirle a
los artistas el precio que tienen
que poner, pero si va tenian un
precio, las entradas antes de la su-
bida del IVA, no lo deben modifi-
car”.

En cuanto a los precios de las
actuaciones en los teatros muniei-
pales, “a partir de septiembre revi-
saremos el precio de las entradas
una minima parte. En las entradas
debe repercutir lo menos posible
el incremento del coste que noso-
tros tenemos que asumir”. “Inten-
taremos que la subida sea lo me-
nos posible y solo en las cosas que
no quede mas remedio”, segin la
gerencia de la Fundaciéon Sala-
manca Ciudad de la Cultura.

La Universidad de Salamanca
no tiene la intencion de subir el
precio de las entradas de especta-
culos culturales. “Intentaremos
que no repercuta en absoluto, aun-
gue tendremos menos dinero para
actividades que no queremos que
sereduzcan”, aseguré Manuel He-
ras, director del Servicio de Activi-
dades Culturales de la Universi-
dad de Salamanca.

I ¢Repercutira la

Concierto de Carlos Jean celebrado en la Plaza Mayor de Salamanca./ARCHIVO

l Las galerias y los
cines no se ven
abocados al cierre

Las galerias de arte, los cines y
las tiendas de venta de musica
son otros de los sectores afecta-
dos por la subida del IVA. Los
establecimientos de venta de
obras de arte asumen con cier-
ta resignacion el cambio en la
tributacién que aplicardn des-
de septiembre. El prblico en
general no se puede permitir
lujos de hacer grandes gastos
en obras de arte, por lo que el
ritmo sera méis o menos pareci-
do al mismo desde que comen-
z0 la crisis. Los establecimien-
tos de venta de musica hace
tiempo que han tenido que in-
corporarse a otros negocios pa-
ra sobrellevar el fuerte impac-
to de la pirateria mas que el de
la subida impositiva. Los em-
presarios de salas de cine, a
través de la Junta de Gobierno
de la Federacion de Cines de
Espaiia, aseguran que “entien-
den y asumen la dificil situa-
cion por la que esta atravesan-
do el pais, marcada por la
crisis y los recortes, que afec-
tan a todos: empresarios y ciu-
dadanos”. Consideran que da-
das estas condiciones, “en
estos momentos un cierre pa-
tronal no es una alternativa de
protesta, ya que lo tinico que se
conseguiria seria agravar mas
anin la situacion y perjudicar a
los espectadores”. Por eso,
“apuestan por el dialogo direc-
to con el Ministerio de Hacien-
da para trasladarles las conse-
cuencias que el cambio de tipo
impositivo de IVA traera al sec-
tor de la exhibicion®.

subida del IVA en
los precios de las
entradas y en los
de la venta de

articulos de arte?

ADORACION CALVO
Galeria Adora Calvo

“Aplicaremos la subida
correspondiente en la
venta de obras”

“Nos afecta como a todos los
sectores culturales de este pais
la subida del IVA hasta un 21%.
Nos afecta en nuestra actividad
de la industria cultural en un
momento dificil ya que se consi-
dera que no es un bien necesa-
rio. El incremento del IVA va a
afectar a las compras de obras
de arte. Nosotros aplicaremos la
subida correspondiente”.

JULIO LOPEZ REVUELTA
Concejal de Cultura

“En nuestros
espectdculos no habra
ningdn incremento”

“Vamos a intentar que no re-
percuta en que se tengan que
engordar los presupuestos mu-
nicipales porque no puede ser
asl. Habra que ajustar los con-
tratos. Los espectaculos de Fe-
rias no esta concretado el pago.
Tenemos una negociacion con
las empresas y un determinado
precio. En nuestros espectacu-
los no habra incremento”.

MARI LUZ DELGADO
Cines Van Dyck

“Algo habra que subir el
precio, pero es inviable
hacerlo en un 13% mas”

“Los exhibidores no nos vamos
a poner cada uno a gritar por
nuestro lado. La postura de
preocupacion es de toda la cul-
tura, del teatro, del cine, de es-
pectaculos variados, es compli-
cado. Algo habra que subir, pero
es inviable subir el 13% el pre-
cio de la entrada y mas en Sala-
manca que tenemos precios ba-
jos. Habra que hablar mucho”,

CHRISTOPHER ROTEA
Galeria Annia

“Al cliente no le vamos a
repercutir el IVA, lo
vamos a cargar nosotros”

“Veo fatal la subida del IVA, pe-
ro al cliente no se lo vamos a re-
percutir, lo vamos a cargar no-
sotros. No hay financiacién, no
hay crédito y encima nos car-
gan un 13% mas. No podemos
hacer otra cosa que seguir ade-
lante, no queremos pensar en el
cierre, aguantaremos el tiempo
que sea necesario, ya que es
nuestro negocio”.

JUAN MARI MONTES
Autor y cantante

“Muchas empresas se van
a ver obligadas a tener
que cerrar”

“Lo veo fatal. Ya estaba bastan-
te mal en los precios de los con-
ciertos en directo, asi como en
el cine. Habra muchas empre-
sas que se vean obligadas a ce-
rrar. Cada vez se organizan me-
nos conciertos porque va
menos gente por los precios.
Ademas, ya casi no se venden
discos por la pirateria. No son
conscientes de lo que supone”,

MANUEL HERAS
Universidad de Salamanca

“Nuestro objetivo es el
de no subir el precio de
las entradas”

“Intentaremos gue no repercu-
ta en absoluto en el precio de
las entradas, buscaremos que
sean aseqguibles, aunque ten-
dremos menos dinero. Los que
vengan a taquilla pondran el
precio que quieran, pero sabe-
mos que son actividades para
universitarios por lo que las
entradas no deben ser muy ca-

"

ras .

JUAN RAMON BENITO

Galeria Benito Esteban

“No creo que vaya a
ayudar a salir de la crisis
subir el IVA”

“Para nosotros es una dificultad
anadida para nuestra labor el
andar con un IVA alto, el 16%, el
18%. No se acaba de ver las
obras de arte como un bien cul-
tural que hay que comentar. Nos
va a hacer mas dificiles unas
circunstancias que va lo son. No
vamos a parar la actividad, las
circunstancias son dificiles y no
creo que vaya a ayudar™.



