EL ADELANTO DE SALAMANCA
SALAMANCA

23/02/13
Prensa:  Diaria
Tirada: 5.613 Ejemplares
Difusion: 4.499 Ejemplares

T

i

160L1¥.9 ‘POD

Pagina: 6

Seccién: LOCAL Valor: 842,00 € Area (cm2): 481,2 Ocupacion: 44,51 %

Documento: 1/1

Autor: REDACCION / ICAL SALAMANCA _ Num. Lectores: 24000

La Usal aprueba el proyecto de
creacion de franquicias del espanol

El Consejo Social
también respalda

el plan estratégico
general 2013-2018

REDACCION / ICAL

SALAMANCA

El pleno del Consejo Social de la
Universidad de Salamanca infor-
mé ayer favorablemente sobre la
creacion de la Sociedad Escuela de
Lengua Espaniola de la Usal, que
estard vinculada al Campus de
Excelencia Internacional. Este
visto bueno da luz verde al pro-
yecto de creacién de un sistema
de franquicias de escuelas para la
ensefianza del espafiol.

Desde la Universidad afirman
que este sistema “serd pionero en
el sector” y “se basard en la dila-
tada experiencia de la institucién
académica en la ensenanza del
idioma espafiol como lengua ex-
tranjera”. En el entorno universi-
tario esperan que las primeras fran-
quicias estén operativas a finales de
este afo, debido a que ya ha rea-
bido solicitudes de empresarios
interesados en la iniciativa.

El proyecto de franquicias del
espafiol se desarrollard a través
de la sociedad mercantil ELE /
USAL Sociedad Limitada. Entre
los requisitos destaca que los fran-
quiciados, que habrdn de pagar en
concepto de canon a la universi-
dad una cantidad de 20.000 euros,
deben haber sido alumnos del
Mister Universitario en Ensenan-
za del Espanol como Lengua
Extranjera impartido por la Usal.
En caso contrario, deberdn reci-
bir formacidn especifica sobre los
métodos pedagégicos de la insti-
tucidn El precio medio para abrir
una de estas franquicias se sitia
en los 85.000 euros, segiin recoge
Ical.

Reunién de ayer del Consejo Social de la Universidad.

Segun el Plan de Negocio que
maneja la Universidad de Sala-
manca, cada ano se incorporarfan
cuatro nuevos franquiciados a la
red. A ese ritmo, el propio rector,
Daniel Herndndez Ruipérez pre-
cisd que a partir del segundo ejer-
cicio se podria empezar a recupe-
rar la inversién y no tardaria
demasiado en amortizarse. El capi-
tal de la sociedad que gestionard
las franquicias ronda los 750.000
euros, de los que la propia Usal
aportaria el 75 por ciento mientras
que el resto (188.000 euros) corre-
ria a cargo de la seccién de Cursos
Internacionales.

El plan contempla el apoyo y
tutela de la Universidad en los
centros que se puedan abrir en
todo el mundo, asi como el uso

de la metodologia disefiada por
profesores y expertos de la Uni-
versidad.

El Consejo Social también
aprobé el Plan Estratégico Ge-
neral de la Universidad para el
periodo 2013-2018. Este gira en
torno a seis ejes estratégicos:
docencia, investigacion, personas,
infraestructuras (con menciones
expresas a la consolidacién de la
Usal como “factor de desarrollo
del entorno” en Avila, Béjar y Za-
mora), entorno y capacidades. Las
prioridades de este plan son la efi-
ciencia para mejorar las tareas
docentes, investigadores y de ges-
tion, el fomento del espiritu em-
prendedor, la internacionalizacién
en un ambito de mayor competi-
tividad y visibilidad frente a otras
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universidades y la innovacién
como fuente de crecimiento.
Con el objetivo de controlar la
implantacién y seguimiento del
plan, el Consejo Social ha afia-
dido un mapa de trazabilidad para
evitar duplicidades. El plan tam-
bién detalla cada uno de los obje-
tivos y fija los responsables de la
accion, los indicadores de segui-
miento, metas, prioridad, grupos
de interés y un calendario de eje-
cucién de las actividades.
Ademiis, se ha incorporado, a
propuesta del Consejo Social y
elaborado por el equipo rectoral,
un Plan de Comunicacién cuyo
objetivo es dar a conocer a la
sociedad y a los sectores vincula-
dos a la Usal la importancia de la
institucion en el entorno. Il



