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«Espana nunca ha dejado de ser
un pais atractivo para invertir»

Entrevista

Vicente Fox Representante de UST Global en Espana

» El expresidente de México logro que UST Global se
instalase en 2013 en su pais; hoy lo hace en Espana,
donde la firma empleara a 3.000 jovenes ingenieros

MONCHO VELOSO
MADRID

Dos grandes compaiiias norteameri-
canas, Cotsco y UST Global, anuncia-
TOn en enero su compromiso de esta-
blecerse en Espafia. La segunda ofi-
cializara mafana su desembarco con
su instalacion en el parque cientifico
de la Universidad de Salamanca, a don-
de llega en colaboracién con Iberdro-
la y con los primeros 28 jovenes inge-
nieros de los 3.000 que pretende re-
clutar en todo el pais en cinco anos.
Los planes del grupo de servicios
de consultoria y tecnologias de la in-
formacién —una suerte de Indra cali-
forniana— es replicar aqui sus parques
tecnologicos de India y México. De he-
cho, su representante en Espana es Vi-
cente Fox, que a través de su «think
tank» (Centro Fox) logré que UST se
instalase en México. Alli, la firma cuen-
ta ya con 900 empleados y pretende
contratar 10.000 ingenieros y formar
a otros 30.000 en este lustro. El expre-
sidente mexicano avanza ahoraa ABC
los detalles del proyecto para Espafa.
—¢:Cuando y como surge la idea?
—Sajan Pillai, consejero delegado del
grupo, me explico que los planes de
expansion de la firma eran ir hacia Ibe-
roamérica y hacia Europa. Para el pri-
mer caso, hace 14 meses le convenci
de que se instalase en México. Des-
pués, hace seis, decidio iniciar opera-
ciones en Europa y me pidié que me
entrevistase con el presidente Maria-
no Rajoy. Hablamos con él y su equi-
po y llegamos a un acuerdo no escrito

de apoyo para que la empresa se ins-
tale en Espafia y se convierta en la pla-
taforma de UST para todo el mercado
de la UE. Es una gran oportunidad para
el pais. Se habian considerado los del
Este de Europa, e Inglaterra, Alema-
nia y Francia, pero se eligio Espafia
por combinar vanguardia tecnoléogi-
cay talento con costes menores, y por
su conexion con Iberoameérica.
—¢Cudl es ese compromiso?
—Generar un centro tecnolégico de ex-
celencia comparado con los de Méxi-
co e India. El espafiol sera de un nivel
superior de talento, su servicio serd
mads sofisticado, de disefio. Se contra-
tardn a 3.000 jévenes ingenieros en los
proximos cinco afios. Ahora los prime-
ros 400 para empezar a operar.
—¢Qué pasos han dado ya?

—Hemos abierto oficina en Madrid, va-
mos a ir a Barcelona, estamos echan-
do un ojo a Zaragozay a las afueras de
Madrid y ya visitamos a las grandes
empresas del pais. UST no busca tener
muchisimos clientes, sino
clientes grandes y globa-
les, las grandes multina-
cionales del pais. A to-
das ya les hemos pre-
sentado los servicios.
—¢Aspiran a con-
tratar con la Ad-
ministracion?
—Por supuesto.
El Gobierno
atiende a 47
millones de
espafiol, y
si se quie-
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El pais, clave para el grupo
«UST quiere que Espana sea
su plataforma para todo el
mercado europeo. Es una
oportunidad para el pais»

Centro tecnolégico

«El centro de Espana serd de
excelencia en comparacion
con los de México e India, con
servicios mds sofisticados»

re un DNI electrdnico, el historial mé-
dico de cada ciudadano informatiza-
do o atencion médica a distancia, es-
tas tecnologias son imprescindibles.
—En ese terreno hay un gran compe-
tidor espanol, Indra. ¢ No les asusta?
—A este sector no le asusta la compe-
tencia, se asocia con ella, se hacen
alianzas estratégicas. Los clientes son
compaiias globales que no contratan
con un solo proveedor de tecnologias
de la informacion, sino con varios. UST
aspira a ser uno de los proveedores de
las grandes corporaciones espafiolas.
—¢Y en qué servicios?
—La gran fortaleza de UST Global esta
en la atencién médica y la salud, ser-
vicios urbanos y servicios moviles.
—En enero la firma adquirié la filial
espanola de la consultora Testhou-
se. ;Haran mas compras aqui?
—Si (responden el responsable de re-
cursos humanos, Manu Gopinath, y el
director para Europa, Michael E. Ho-
pewell). El objetivo es crecer rapido en
Espana y para acelerar esos planes nos
puede ayudar una operacion corpora-
tiva. En 60 dias habrd un anuncio.
—¢Cudl es el presupuesto para Espa-
na?
—El que sea necesario. La empresa no
va a escatimar en inversion, pues quie-
re tener esta plataforma y estar en los
mercados espafiol y europeo. No es
que tenga recursos ilimitados, pero no
le asusta hacer lo que haya que hacer.
—Ahora todo el mundo parece que-
rer invertir en Espafia...
—Espaiia no ha perdido atractivo nun-
ca. Todo el mundo conoce su historia
de crecimiento econémico y educa-
tivo, su fortaleza en infraestructu-
ras e industrial y su fortaleza de-
mocratica. Eso ninglin inversor ni
ninglin empresario lo pierde de
vista. Se puede hablar de una
recesion, de un parénte-
sis que golpeo a medio
mundo. Hoy se ha toca-
do fondo y se inicia la
recuperacion. Las in-
versiones vendran,
las empresas se re-
cuperarany es-
peremos que el
paro se re-
duzca.



