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ALAMANCA

EMPRENDE InnoMarketing Consultoria y formacion
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LA EMPRESA

Instrucciéon de pymes para definir,
implantar y controlar su estrategia
basada en lainnovacién, mediante la
asesoriay la preparacion.

P Marketing y ventas. Realizacion del plan de
marketing, investigacion de mercado, plan estra-
tégico, plan comercial,..

P> Estrategia. [dentificacion de areas de mejora
para afrontar los cambios necesarios con el fin de
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Jeslis Rivas Luis, director general fundador de InnoMarketing y licenciado en Investigacion y Técnicas de Mercado. :: aLmeiba

Enseinan a crear estrategia
basada en la innovacion

Jeslis Rivas Luis proporciona a traveés de su asesoramiento y seguimiento a
las empresas, soluciones audaces para alcanzar objetivos por si mismas

SALAMANCA. La consultoriay la
formacion son los pilares fundamen-
tales de InnoMarketing. E1 marke-
ting y las ventas; la estrategia y la
innovacién son las disciplinas estra-
tégicas que esta empresa domina y
ofrece a sus clientes para contar con
una solida base que les ayude a lo-
grar el crecimiento real y sostenible
deseable.

Jestis Rivas Luis fundo esta idea
en 2008 y desde su posicion de di-
rector general ampara con su am-
plia experiencia y conocimientos el
éxito de su empresa, que es exten-
sible a las pymes que recurren a sus
servicios de asesoria, formacion y
seguimiento.

La sede fisica de InnoMarketing
se encuentra en el despacho nume-
ro ocho del Parque Cientifico de la
Universidad de Salamanca situado
en la calle Duero de Villamayor. Esta
ubicacion privilegiada es calificada
por Rivas Luis como muy positiva

para su actividad y un elemento in-
teresante por compartir edificio con
empresas que estan en el mismo per-
fil, es decir, que les mueven inquie-
tudes afines de calidad y mejora con-
tinua,

Campaiias efectivas
En el drea de marketing y ventas,
InnoMarketing ayuda a detectar las
necesidades de los consumidores y
comercializarles y el producto o ser-
vicio que cubra dichas demandas.
Para ello, esta empresa realiza pla-
nes de marketing, estudios de mer-
cado y prepara camparfias efectivas.
La estrategia es considerada fun-
damental para cualquier empresa,
porque ayuda a saber en qué punto
estd y hacia dénde se dirige cual-
quier actividad empresarial. Esto es
lo que ayuda a identificar esta em-
presa para, entre otras cosas, detec-
tar las oportunidades y amenazas
que plantea el mercado,
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La innovacion es cada
dia mas necesaria para
adaptar laempresaa
los cambios constantes

La estrategia permite
detectar las amenazas
y oportunidades que
plantea el mercado

El tercer punto clave es la inno-
vacién, esa que ayuda a adaptar la
empresa a los cambios constantes.

Jestis Rivas aporta su papel de ex-
perto en las materias claves de esta
actividad empresarial. Su formacion
como diplomado en Empresariales,
licenciado en Investigacion y Téc-
nicas de Mercado y el master en Ges-
tor Comercial y Marketing aportan
la solidez de una carrera profesio-
nal que viene germinada en el seno
de una familia de pequefios empre-
sarios.

Su experiencia viene alimentada
por una trayectoria profesional que
comenzo en la empresa familiar y
continué con el cargo de responsa-
ble de Marketing en diferentes em-
presas. La creacién de Innomarke-
ting fue la decisién que mds gusto
a Rivas Luis y la opcién profesional
que le hace feliz. A todo este amplio
curriculum cargado de alicientes
hay que afiadir el papel de este pro-

adaptar la empresa a los nuevos tiempos.

P Innovacidn. Desde el punto de vista estratégi-
co se hacer ver a las empresas las herramientas
innovadoras, tecnoldgicas o no, que permitan que
crezca esta.

fesional en instituciones académi-
cas como la Universidad de Salaman-
ca de donde es profesor adjunto de
Marketing; la Escuela de Negocios
de la Cdmara de Comercio de Valla-
dolid, en la que es docente y tutor
del Master en Direccion Comercial
y Marketing y tutor de apoyo en pla-
nes de marketing del mismo; y en
el programa ‘Iniciativa Emprende-
dora Universitaria’, del que es pro-
fesor y director.

Todos estos valores afiadidos de
la carrera de Rivas, son trasladados
asu empresa desde la que hace que
sus clientes puedan contar con el
asesoramiento y formacion mas ac-
tualizada en las areas estratégicas.

Colaboradores

Asi en cada una de ellas aporta esos
conocimientos en los que es exper-
to. Para las dreas en las cuales requie-
re de la intervencién de personas
mas acordes a la disciplina, cuenta
con una cartera de colaboradores o
partners que hacen que los servi-
cios de su empresa siempre se ele-
ven en calidad, actualidad y efecti-
vidad.

Elfin de InnoMarketing es acer-
car a las pequefias y medianas em-
presas todas las ventajas que apor-
tan las herramientas utilizadas por
las grandes companias.

Para alcanzar esas herramientas
necesarias y efectivas, Jests Rivas,
propone la planificacién. Desde In-
noMarketing, este profesional, ayu-
da y ensefia a implantarla y mante-
nerla en cualquier actividad empre-
sarial para, mediante la misma, sen-
tar las bases que permitan un creci-
miento duradero.

En la gestion de proyectos de in-
novacion, desde InnoMarketing se
identifican de las dreas de mejora de
la empresa hasta la puesta en valor
de la innovacién, pasando por la
puesta en prictica de las diferentes
herramientas de innovacién y la
aplicacién de las deducciones fisca-
les, entre otras, O bien la prestacion
de servicios especificos de un pro-
yecto de innovacion.

En definitiva, hacen que sus clien-
tes sean mds competitivos gracias
alaimplantacién de una cultura de
la innovacién que contribuya al cre-
cimiento rentable planteando solu-
ciones sencillas e innovadoras que
ayuden a las empresas a alcanzar sus
objetivos por si mismas.



