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Denuncian que se
han vaciado edificios
protegidos y otros
afectan a las vistas

La asociacién Ciudadanos
en Defensa del Patrimonio
critica la actitud del Ayun-
tamiento al no desarrollar
el Plan de Gestion Integral

de la Ciudad Vieja, lo que
estd permitiendo actuacio-
nes urbanisticas que esta-
rian prohibidas si la norma-
tiva urbanistica prevista para
el casco historico estuviese
ya en vigor. Como ejemplos,
citan un edificio que se cons-
truye en Pefiuelas de San
Blas y otro que se ha vacia-
do por dentro en la Rua. p2

El obispo, Carlos Lopez, bendice a una larga caravana de vehiculos encabezada por un antiguo camion Pegaso.

Un acuerdo de la Usal y Universia
fomentara el comercio electronico

Desarrollaran una
plataforma que
ofrecerd ventajas al
comprar a alumnos,
profesores y personal
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La Universidad de Salaman-
ca y el Portal Universia firma-
ran un convenio que fomen-
tard el uso del comercio elec-
tronico entre estudiantes, pro-
fesores y personal de la Usal,

y que ademas, supondrd una
nueva fuente de ingresos para
la entidad académica, que se
llevara un porcentaje del mar-
gen neto de cada venta reali-
zada por la plataforma. ps
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muere aplastado

pOr UNas pacas en
una nave de Carrascal
de Barregas ee

CastillayLedn L3
atencion hospitalaria
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ante Sanidad ez

El presidente
de Gowex
dimite tras
admitir la estafa

Jenaro Garcia Martin, presiden-
te de Gowex, empresa sumi-
nistradora de wifi gratuito, ha
dimitido del cargo después de
reconocer ante el juez y el con-
sejo de administracién de la fir-
ma tecnolégica que habia fal-
seado las cuentas al menos du-
rante cuatro anos. La burbuja
estallé después de que se hicie-
ra publico un informe demole-
dor que valoraba en cero las ac-
ciones de la empresa, lo que
causo su desplome. P38

El obispo de Salamanca
bendice a decenas
de coches y camiones
con motivo
de San Cristobal
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tes universitarios se dirigen a sus facultades en el Campus Miguel de Unamuno. :: aLmeiba
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La Usal desembarca en el comercio
electrénico para captar nuevos ingresos

La instituciéon docente
obtendra el 45% del
margen neto de cada
venta generada, fruto
de la colaboracion
con Universia

2 RICARDO RABADE / WORD
SALAMANCA. Articular una pla-
taforma universitaria de comercio
electrénico, con el fin de ofrecer a
profesores, estudiantes y personal
de administracion y servicios, pro-
ductos en condiciones ventajosas
esuna de las nuevas y sugestivas li-
neas de gestion que articulard en los
proximos meses el equipo rectoral
de la Universidad.

Dicha inquietud se plasmard en
un convenio de colaboracién, cuyos
detallados contenidos y bases lega-
les ya han sido refrendadas por la
Comisién Permanente del Consejo
de Gobierno de la institucion do-
cente salmantina.

El citado convenio se configura
también como un acicate y una via
de obtencién de fondos adicionales
para las encogidas arcas de la enti-
dad docente. No en vano, se indica
literalmente en uno de los aparta-
dos del documento -que rubricard
proximamente el rector Daniel Her-
nandez Ruipérez con el director ge-
neral del Portal Universia, Pedro
Aranzadi- que «se abonard a la Uni-
versidad el 45% de la comision neta,
impuestos excluidos, que obtenga
Universia por la venta de cada uno

de los productos o servicios ofreci-
dosy a través de la citada platafor-
ma. Esta se configura, ademds, como
«un escaparate virtual de ofertas de
productos y servicios de terceras
empresas ‘partners’ de Universiay,
que redirigiran a los usuarios a las
tiendas ‘on line’ de dichos ‘partners’
donde poder adquirir tales produc-
tos y serviciosn».

También en relacién a estos be-
neficios, que irdn a parar a las parti-
das econémicas de la Usal, la enti-
dad académica podrd optar por que
su comision se le abone «en espe-
cien, mediante la entrega de produc-
tos informaticos o tecnoldgicos. To-
das estas comisiones se liguidaran
trimestralmente a la Universidad,
incrementadas con el correspon-
diente IVA y siempre que alcancen

«el importe minimo de 500 euros».

Las categorias de productos y ser-
vicios que podra englobar esta nue-
va plataforma de comercio electré-
nico comprenden desde la tecnolo-
gia hasta la electronica, pasando por
viajes, libros, seguros, restauracion
y cualquier otra categoria afin al co-
lectivo universitario.

Ademds, a la nueva plataforma se
accederd inicamente a través de la
web oficial de la Universidad, bajo
un sofisticado sistema de identifi-
cacion, lo que permitird que solo
puedan acceder a ella los miembros
de la comunidad universitaria. Y
para que el sistema resulte de uso
mas sencillo por los universitarios,
existird el consabido mecanismo de
suscripcién a un servicio de ‘news-
letter’ para que todos los profeso-

Profesores y estudiantes
tendran descuentos para
libros, viajes, tecnologia,

seguros y restauracion

res, estudiantes y personal no do-
cente puedan, en todo momento,
estar al dia de las diferentes ofertas
disponibles.

El convenio tendrd una duraciéon
de dos anos, con posibilidad de ser
prorrogado de forma anual por pe-
riodos de un afio, siempre que am-
bas partes no expresen lo contrario.
Ademads, se constituird la pertinen-
te comision de seguimiento con el
fin de velar por la correcta ejecucion
y aplicacién del acuerdo.

Los postulados econémicos de
Universia al dar este paso y abrir esta
nueva via de colaboracién con la
ocho veces centenaria Universidad
de Salamanca son muy claros. Asi,
en su material promocional, Uni-
versaria enfatiza que ypretendemos
ser el canal de venta prioritario para
los universitarios, consiguiendo asi
que parte de la comisién que se ge-
nera por cada venta universitaria,
se quede en la Universidad para fi-
nanciar proyectos de alto valor para
el conjunto de su comunidady.

Declaracién de principios

Pero todavia hay mas. En la particu-
lar declaracion de principios Uni-
versa asevera que seran «los encar-
gados de controlar las ventas que se
generan a través de estos canales,
comprometiéndonos a revertir de
nuevo en la Universidad parte del
beneficio neto de cada ventay.

Y es que Universia tiene muy cla-
roque la innovadora plataforma de
comercio electronico se erige como
«una nueva fuente de ingresos para
la Universidad, con un 45% del mar-
gen neto de cada venta generada
(IVA no incluido)», todo ello acom-
paiiado de un rosario de atractivas
ventajas, con (reduccion de costes,
tiempo y dedicaciony.

Ademas, Universia se congratu-
la de 1a densa experiencia cosecha-
da ya en el sector, jalonada por mas
de ocho afios en el dmbito del co-
mercio electrénico.
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