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LOS DETALLES

Requisitos para

el local

Con el ebjetivo de cuidar todos los
detalles de la creacion de las escue-
las de espafiol, la Universidad de
Salamanca supervisa hasta el local
en el que va a funcionar la franqui-
cia. El consejero delegado de Cur-
s0s Internacionales comenta que
tienen que ser locales con acceso a
calle, preferiblemente en planta
baja y a ser posible en un edificio
insignia de la ciudad, asi como la
existencia de otras comodidades
COMO aparcamiento cercano y una
buena accesibilidad en la zona. Ade-
mas, aunque las escuelas ELE USAL
no van a tener los mismos muebles,
sf que el proyecto exige que se con-
figuren con la misma estructura, de
forma que todas tendran que dispo-
ner de un mostrador de atencién al
piblico, un despacho y un minimo
de dos aulas. En Estrasburgo, la
franquicia va a compartir espacios
con la Alianza Francesa, en Brasil
formara parte del entorna universi-
tario y en Lisboa estara en un edifi-
cio emblematico situado en la zona
de la Universidad.

Franquicia de Estrashurgo'.

Un canon inicial de
20.000 euros

El contrato con la Universidad de
Salamanca para la apertura de una
franquicia incluye un canon inicial
de 20.000 euros y luego un 8% de
royalties al afio y otro 1% de royal-
ties de publicidad. “Tenemas un
precio barato porque lo que quere-
mos es que el producto perdure en
el tiempo”, asegura José Miguel
Séanchez Llorente. El control de la
Universidad sobre el proyecto
incluye lIa revision de los locales,
pero también de los cursos que se
imparten y los materiales que se
suministran.

Distintos perfiles

Una de las curiosidades del
proyecto de franquicias es su
capacidad para atraer a personas
de muy diferentes sectores. En
este sentide, el consejero delegado
de Cursos Internacionales sefiala
que mientras que el responsable
de la escuela de Estrasburgo
proviene del sector farmacéutico,
el de la franquicia de Brasil sl que
esta vinculado al 4mbito de los
idiomas, estudio espafial, y el de la
iniciativa de Lisboa es un
emprendedor con una amplia
experiencia que ya ha trabajado en
la ensefianza de lenguas, en este
caso de ingiés.
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Firma del acuerdo de colaboracion entre el rector y los promotores de la franquicia de espaifiol en Estrasburgo. | ARCHVO

Un proyecto de futuro

Luis Peldez Boismorand ha visto en las escuelas de espanol de la Universidad
una oportunidad laboral para iniciar una nueva vida con su familia
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N febrero de 2013, cuan-
do el Consejo Social de
la Universidad de Sala-
manca da luz verde al proyecto
para la creacion de escuelas de
lengua espanola de la Universi-
dad de Salamanca, Luis Peldez
Boismorand vio en esta iniciati-
va una oportunidad laboral y un
proyecto vital de futuro, asi que
no lo dudé y rapidamente se pos-
tul6 como franquiciado. “Sabia
perfectamente que hablar de en-
sefanza de espanol obligaba a
remitirse a la Universidad de Sa-
lamanca y a Cursos Internacio-
nales como referentes indiscuti-
bles en esta materia”, asegura
Luis Pelaez a la vez que explica
que el suyo es un proyecto fami-
liar: “Mi mujer y yo somos so-
cios de la empresa creada ad hoc
en Estrasburgo”.
Curiosamente, este primer
proyecto de franquicia del espa-
nol surgio de dos personas aje-
nas al mundo de la ensefianza
del espanol. Tanto Luis Peldez
como su mujer, Pilar Gonzalez,
provienen de la industria farma-
céutica, él es doctor en Historia
y su esposa es licenciada en Bio-
logia, por lo que serdan adminis-
tradores de la escuela pero no
profesores. Los aspectos vincu-
lados a la docencia recaeran en

dos profesoras formadas en la
Universidad de Salamanca como
filologas y tituladas en el Master
de Espanol como Lengua Extran-
jera, ademas de contar con expe-
riencia docente en Cursos Inter-
nacionales y el Instituto
Cervantes.

Aprovechando su origen fran-
cés, tanto Luis Pelaez como sus
hijos tienen nacionalidad france-
sa, este emprendedor aposté por
desarrollar su aventura en Es-
trasburgo, segunda ciudad poli-

tica y diplomatica de Francia
que, como el franquiciado desta-
ca, estd pegada a la frontera ale-
mana y cuenta con una creciente
demanda de espaiiol. “Alsacia,
una de las regiones mas ricas de
Francia, tiene dos departamen-
tos, el alto y el bajo Rhin, y con
un denso tejido industrial y pro-
ductivo tiene un bajo nivel de
hispano hablantes entre sus es-
tudiantes y profesionales; hay
por lo tanto una gran oportuni-
dad y recorrido para el espanol

Formacion para el mundo
de los negocios

La escuela ELE USAL Estrasburgo comenzara a funcionar el 1 de
septiembre con un curso de formacién para empresa y mundo de los
negocios de nivel intermedio que finalizara el 29 de julio de 2015. Al
respecto, el franquiciado explica que la oferta curricular se organi-
za en tres blogues: formacion de lengua y cultura esparnolas orien-
tada a conseguir los niveles B1 y B2 del marco europeo de referen-
cia con dos niveles, intensivo (60 horas) y extensivo (120 horas); el
segundo bloque es el de espanol en los negocios; y el tercero sera de
formacion intensiva, es decir, cursos de 15 dias pensando en la ob-
tencion del certificado de nivel de espaniol, los exidmenes BULATS o
DELE que también se realizardn en las instalaciones de la escuela.
En cuanto al perfil de alumnos al que pretende atraer la franquicia
del espanol destacan los estudiantes universitarios que quieren rea-
lizar una estancia Erasmus en Espania, profesionales que busquen
mejorar su formacion y el ptiblico en general. “Sabemos que pode-
mos llegar a todas esas dianas haciendo un trabajo de calidad apo-
yandonos en el saber hacer que tienen los métodos de 1la Universi-
dad de Salamanca”, afiade Luis Peldez.

para una institucion reconocida
v seria en materia de ensefianza
del espanol como es la ELE de la
Universidad de Salamanca”, ase-
gura Pelaez.

Con esta idea, en cuestion de
meses, el proyecto para la crea-
cion de una franquicia en Es-
trasburgo fue tomando cuerpo.
En mayo de 2013 la Universidad
aprobo la candidatura y comen-
z06 entonces la cuenta atras para
hacer realidad un sueno que en
el mes de septiembre tomara for-
ma con los primeros cursos.

Ademas, Luis Peldaez y su
mujer pican alto. Ya han contac-
tado con las instituciones loca-
les, la fuerza militar multinacio-
nal EUROCORP, el Consejo de
Europa, la escuela de formacion
de cuadros directivos y otras
muchas instituciones, y ahora
comenzaran la publicidad al
gran publico con dos mensajes:
explicar qué esta pasando con el
espanol y las puertas que se
abren gracias a esa lengua y ha-
cer hincapié en que al hablar de
castellano hay que referirse a
Salamanca y a su Universidad.

Si todo va bien, a los tres atios
del arranque la franquicia de Es-
trasburgo deberia tener ganan-
cias suficientes para hacer frente
auna plantilla de 4 a 6 profesores
con medio millar de alumnos
acumulados durante el curso.



