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Salamanca inaugura en Estrasburgo sus
franquicias de ensefianza del espariol

Serd la primera ciudad extranjera que acoge una Escuela de la Lengua de Cervantes. Actualmente, mas
de 490 millones de personas se comunican en castellano y se estima que en 2030 sean 535 millones

R. Daniel vALLADOLID.

La Universidad de Salamanca es-
cribe la primera pagina de una nue-
va e innovadora forma de expandir
la ensefanza del espaiiol en el mun-
do: un sistema de franquicias en el
que atina el prestigio y la experien-
ciade una de las mas renombradas
instituciones académicas de ense-
fianza superior de nuestro pais a ni-
vel mundial con el dinamismo de
los emprendedores.

Estrasburgo se ha convertido en
la primera ciudad extranjera que
acoge una Escuela de Lengua Es-
paiiola de la USAL con el sistema
de franquicias. La Universidad de
Salamanca, en la que Antonio de
Nebrija rubricé la primera grama-
tica espaiola en el siglo XV, quiere
aprovechar su “primacia” tras 85
anos de experiencia en materia de
docencia, certificacién, evaluacion
y realizacién de materiales para la
ensefianza del espafiol para extran-
jeros aportando una vision de ne-
gocio en una actividad que prome-
te ser floreciente.

Y es que el espafiol sube como la
espuma. Segun el Instituto Cervan-
tes, este idioma es la segunda len-
gua més hablada en el mundo co-
mo lengua nativa, tras el chino man-
darin, y la segunda en comunica-
cidn internacional, tras el inglés.

Mais de 490 millones de perso-
nas se comunican en castellano. Pa-
ra el afio 2030 se calcula que esta
cifra se eleve a los 535 millones de
hablantes y para el 2050, a los 550.
Se estima que al menos mas de 20
millones de alumnos estudian es-
paiiol como lengua extranjera.

Alfrente de laque es yala prime-
ra franquicia del espafiol de la Usal
esta Luis Alberto Peldez Boismo-
rand, un espaiol que, tras quedar
en paro, se marcho al extranjero en

Fachada de la Universidad de Salamanca. nono

buisqueda de nuevas oportunida-
des. Y curiosamente las ha encon-
trado en la ensefianza del espafiol.

La Universidad de Salamanca tie-
ne prevista en los proximos meses
la apertura de nuevas franquicias
en Cuiaba (Brasil) -donde se esti-
ma que contard con 30 millones de
hispanohablantes en una década-
y Lisboa (Portugal), esta tiltima de
forma inminente. Los futuros miem-
bros de la escuela de la capital por-
tuguesa recibieron el pasado mes

de septiembre formacion sobre el
modelo del negocio de las franqui-
cias y sobre los métodos de ense-
fianza del espafiol en los que la Uni-
versidad de Salamanca fue pione-
ra con sus Cursos Internacionales.

El sistema de franquicias contem-
pla el apoyo y tutela de la Univer-
sidad de Salamanca en los centros
que se abran en todo el mundo, asi
como el uso de la metodologia di-
senada por profesores y expertos
de la Universidad.

Ademas de disponer de la expe-
riencia curricular otorgada por Cur-
sos Internacionales los centros po-
dran ampliar su oferta formativa
tanto con las certificaciones de do-
minio de espafiol en las cuales la
Universidad de Salamanca partici-
pa como con el conjunto de mate-
riales que se estd elaborando y que
incluye desde libros a cursos onli-
ne. La Universidad ya esta traba-
jando en un nuevo sistema de cer-
tificacion a distancia que, seglin

afirma, revolucionara el modo de
acreditar los conocimientos de es-
pafiol en todo el mundo y que es-
tara accesible a estas franquicias.

El contrato de franquicia de la
Universidad de Salamanca tiene una
duracién de cinco afios, Como per-
sonal, aunque condicionado a la de-
manda, exige un gerente, que pue-
de ser el mismo franquiciado, un ad-
ministrativo, un jefe de estudios, con
experiencia como profesor de espa-
fiol, y un profesor a tiempo parcial
(nativo o hablante experto con ex-
periencia docente en la ensefianza
del espafiol como lengua extranje-
ra, y con estudios superiores.

El derecho de entrada a la cade-
na de franquicias de ELEUSAL es
de veinte, que se abona a la firma
del contrato, una cantidad que se
justifica por el derecho de utiliza-
cién de la marca, la transmisién
del “saber-hacer”, el derecho a ope-
rar de forma exclusiva en un terri-
torio y por la compensacion par-
cial al franquiciador de las inver-
siones puestas en marcha. Ademas
el franquiciado debera pagar un
royalty de un 8 por ciento de la fac-
turacion y otro de un 1 por ciento
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para constituir fondos comunes
para poder acometer campanas
publicitarias.

Ellocal tipo debera tener una su-
perficie total de 160 m2 aproxima-
damente. En el caso de que se ad-
hieran alared de centros ya activos
en buenas condiciones operativas,
se acuerda no exigir elementos cons-
tructivos/decorativos especificos
que pudieran encarecer la incorpo-
racion de dichos centros a la red.

Los cursos seran disefiados en-
tre el jefe de estudios de la Escue-
la ELE USAL y personal de Cursos
internacionales teniendo en cuen-
tas las caracteristicas del centro, el
mercado en el que piense desarro-
1lar su actividad y los clientes po-
tenciales.



