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UN PARQUE
CIENTIFICO DE
TERCERA.
GENERACION

El proyecto ‘Welcome’ facilitard la conexién
de ‘startups’ de Salamanca con otras
compafiias de base tecnoldgicas europeas

Y.R.T. (ICAL) / SALAMANCA

| proyecto europeo ‘Welcome’,

en el que participa el Parque
Cientifico de la Universidad de Sa-
lamanca, Usal, facilitard la cone-
xion de empresas de base tecnold-
gica emergentes, denominadas
‘startups’, con otras similares que
tienen sus sedes en ciudades co-
mo Madrid, Berlin, Dublin y Mila-
no, ya que seglin explicd el direc-
tor del Parque Cientifico, Juan Ma-
nuel Corchado, el objetivo es crear
un «ecosistema» donde puedan
interactuar los emprendedores. De
este modo, las 43 firmas que hay
actualmente en la sede salmanti-
na, podran formar parte de una
«comunidad europea» y se logrard
crear un «parque cientifico de ter-
cera generacidn». Esta iniciativa
cuenta con un presupuesto de 2,8

millones, de los que 2 millones
proceden de fondos europeos y se
plantea con un horizonte tempo-
ral de 2 anos.

Durante ese tiempo, se pon-
drdn en contacto a las cerca de 500
empresas basadas en la innova-
cién que desarrollan su actividad
en las cinco sedes participantes y
también podrdn interactuar con
mds de 80 actores relacionados
con el sector, como inversores,
otras universidades o grandes
compaiias ya consolidadas.

Por su parte, el jefe de Startup
Europe Sector, Isidro Laso, detallé
que ya forman parte de las redes
sociales que hacen referencia a es-
ta iniciativa mds de 3.000 personas
y a través de la misma, estas em-
presas podrdn obtener una mayor
visibilidad. Se trata de crear una
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«red adecuadar, de la que formen
parte también los posibles inver-
sores para que si una startup de Sa-
lamanca, por ejemplo, necesitara
un empleado con un perfil muy es-
pecifico que no encuentra alli, lo
pueda localizar en Berlin y de igual
modo ocurra si busca financiacién
a través de inversores interesados
o clientes de otros paises.

En su opinion, es dmportante»
cambiar la mentalidad que existe
de que en Europa no surgen «bue-

nos proyectos» de base tecnologi-
ca, ya que asegurd que no es cierto
al senalar que en los ultimos 10
anos Furopa y Estados Unidos han
generado una cantidad similar de
startups. As, cit6 que en Europa se
han creado 30 compaiiias que ge-
neran mas de 1 millén de euros,
mientras que en Estados Unidos
nacieron 39, por lo que la diferen-
cia no es significativa. Como ejem-
plo, detallé que la plataforma Ski-
pe se desarrollé en Europa,

En cuanto a los inversores, des-
taco que ya existen companias es-
panolas que apuestan por este ti-
po de firmas, entre ellas Telefdnica
y BBVA, que estdn dando «los pri-
Meros pasos» en una cuestion que
afirmo es «de futuron.

Ademds, esperan poder conec-
tar a estas empresas con los gobier-
nos para evitar que se den «palos
de ciego» y el dinero que se invier-
ta en este sentido, sirva para ayu-
dary facilitar su impulso.



