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La Usal impulsa la participacion de empresas
y entidades en licitaciones internacionales

La experta Amparo Ares
ofrecid ayer una sesion
sobre esta oportunidad
de negocio para los
emprendedores con sede
en el parque cientifico

:: JORGE HOLGUERA/ WORD
SALAMANCA, En su afan por fa-
vorecer el desempefio de su trabajo
al emprendedor, siempre por el ca-
mino mas proximo a la excelencia,
1a Universidad de Salamanca ha pues-
to en marcha un nuevo servicio para
facilitar la participacion de las em-
presas y entidades instaladas en el
Parque Cientifico situado en Villa-
mayor de Armufia, en las licitacio-
nes internacionales, que se pone en
marcha dentro de la iniciativa den-
tro del proyecto Welcome.

En aras de dar a conocer este nue-
vo servicio, Amparo Ares, experta
en este mudo de las licitaciones in-
ternacionales, se encargo ayer de
impartir la sesion de trabajo ‘Licita-
ciones Internacionales: Una Opor-
tunidad de Negocio para las empre-
sas’.

Previamente, Juan Manuel Cor-
chado Rodriguez, vicerrector de In-
vestigacion y Transferencia de la
Universidad de Salamanca se encar-
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Juan Manuel Corchado presenta la jornada de ayer, a cargo de Amparo Ares. :: JORGE HOLGUERA

go de dar a conocer este servicio,
puesto a disposicion de las empre-
sas y entidades a las que la Univer-
sidad de Salamanca facilita su anda-
dura en el Parque Cientifico y Tec-
nolégico.

En primer lugar aludié al poten-

cial de posibilidades que ofrecen las
licitaciones internacionales, que en
ocasiones pueden demandar, «te-
mas de auditoria, de implantaciéon
de sistemnas de calidad, de asesora-
miento a nivel de ingenieria,..», puso
como ejemplo. Considerd que las

ofertas son muy amplias. Se trata de
una oportunidad de negocio mas.
Desde la Usal se trata de «facilitar a
las empresas, el concurrir a cualguie-
ra de estas demandas internaciona-
lesy. Esta es una nueva propuesta
de la Universidad de Salamanca que

trata de facilitar este dificil trimi-
te, Para ello cuentan con Amparo
Ares, especialista en estos trimites,
«cuyos conocimientos, pondra a dis-
posicién de vosotrosy, comento Cor-
chado al auditorio formado por em-
prendedores interesados en este
nuevo servicio, gratuito en las pri-
meras etapas.

Experiencia

La experiencia de Amparo Ares en
este mundo de las licitaciones in-
ternacionales serd la mejor herra-
mienta que la Universidad de Sala-
manca pondra a disposicion de los
empresarios y entidades que quie-
ran optar a estas demandas por par-
te, principalmente de entidades de
otros paises.

Corchado, consider6 que con este
servicio, que por un lado, es para
aportar los conocimientos que ya
posee Amparo para adelantar estos
tramites, con el fin, por otro lado,
de aumentar las posibilidades de éxi-
to. En este sentido, Corchado puso
un ejemplo de la trayectoria de Am-
paro Ares junto a la universidad en
este tipo de licitaciones, a la que
quiere que se sumen las empresas
del Parque Cientifico.

Juan Manuel Corchado, explicé
que, en lineas generales las licita-
ciones internacionales se compo-
nen de dos etapas. Una de presen-
tacién y otra en la que, las empre-
sas mas aptas son seleccionadas. En
esta primera fase se proporciona este
servicio gratuito; En la segunda, Al-
mudena Ares ha pactado unos pre-
cios por debajo de mercado, si de-
sean continuar con su apoyo.



