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El director de IME Business School,Jesus Galende, junto a un cartel que informa sobre la oferta de la escuela de negocios. :: aLmeiba IME Business School
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SALAMANCA. Nuestro tejido in-
dustrial esta de enhorabuena. La Uni-
versidad de Salamanca ya tiene su
propia Escuela de Negocios, nacida
de la mano de su Instituto Multidis-
ciplinar de Empresa (IME). Por este
motivo, entrevistamos al director de
IME Business School, el profesor Je-
sus Galende.

~IME Business School se presenta
como la Escuela de Negocios de la
Universidad de Salamanca, ;Puede
detallar en qué consiste ese vincu-
lo?

~La Universidad de Salamanca es la
institucién académica que se encuen-
tra detras de esta iniciativa. Esto nos
aporta un gran respaldo y la necesa-
ria garantia de calidad y de prestigio,
tanto dentro como fuera de nuestras
fronteras. Dentro de ella, se cred en
2014 el Instituto Multidisciplinar de
Empresa (IME), con el fin de poten-
ciar el trabajo en equipo de las areas
de conocimiento més cercanasala
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empresa, como son la economia, la
administracion de empresas, el de-
recho o la psicologia. Ahora hemos
creado IME Business School, ya que
creemos que una escuela de negocios
es la mejor forma de potenciar una
formacion de calidad directamente
orientada a la gestion y administra-
cidn de empresas.

-;C6mo nace IME Business School?
-Todos los que nos encontramos de-
tras de esta iniciativa creemos que
existia en Salamanca una gran caren-
cia en este sentido. Es lo que reitera-
damente nos han transmitido direc-
tivos y empresarios, y también nues-
tros jovenes graduados: la necesidad
de titulos de postgrado del més alto
nivel y muy cercanos a la empresa.
Esta situacién comenzé a cambiar
con el lanzamiento en 2009 del MBA
en Direccién de Empresas Familia-
res (MBA DEF), que se encuentra ya
en su séptima edicién, y que nos ha
aportado mucho, entre otras cues-
tiones, una gran visibilidad y una no-
table experiencia. Creemos que es el
momento de enriquecer nuestra ofer-
ta. Y creemos que sin duda el marco
adecuado para ello es una escuela de
negocios.

-;Cuadl es el objetivo de IME Busi-

IME Business School: Nace la
Escuela de Negocios de la Usal

El profesor Jesiis Galende dirige esta nueva y ambiciosa
iniciativa del Instituto Multidisciplinar de Empresa

ness School?

-Nuestro objetivo final es, induda-
blemente, contribuir al desarrollo
economico y social de nuestro entor-
no. Pero cualquier entorno tiene una
de sus principales bases de desarro-
llo en las empresas. Y las empresas
se encuentran formadas por perso-
nas. Por ello, IME Business School se
centra en las personas, Nos gusta ha-
blar de un proceso de transforma-
cién. Y es que creemos que hay que
pasar de la formacion a la transfor-
macién de las personas, y con ello de
las empresas, y con ello finalmente
de la sociedad. Perseguimos, a traves
de nuestros programas, una trans-
formacion, en el plano personal y
profesional, de todos los participan-
tes, para que puedan afrontar con éxi-
tolos retos que esta nueva sociedad,
mis dindmica y compleja, nos esta
ya planteando.

-;Qué diferencia a esta escuela de
negocios de otras escuelas de nego-
cios?

-Como ya mencioné anteriormen-
te, tenemos algo fundamental que
solo tienen las escuelas del mas alto
nivel: el respaldo y garantia de una
universidad, la Universidad de Sala-
manca, y de un instituto de investi-

P Web: http://ime.usal.es/ibs/
P Las oficinas estdn en la Fa-
cultad de Derecho del Campus
Miguel de Unamuno de la Uni-
versidad de Salamanca.

P Correo electronico:
infoime@usal.es

gacion, el Instituto Multidisciplinar
de Empresa, En particular, el perte-
necer al IME nos asegura ese enfo-
gue interdisciplinar, imprescindible
para afrontar los retos del nuevo en-
torno, tan complejo, dindmico e in-
cierto. Se trata de un enfoque de di-
reccién general, que también permi-
te conocer las especificidades de cada
area funcional, pero siempre tenien-
do en cuenta todas las posibles inte-
rrelaciones. Sin embargo, permita-
me destacar de nuevo ese efecto de
transformacion, que nos permite con-
vertir, tanto a las personas como a las
propias organizaciones, en lideres ca-
paces de cambiar y desarrollar su en-
torno.

-Durante la presentacion se desta-
c6 el apoyo de las Empresas IME a
IME Business School, ;Como se ha
plasmado ese apoyo?

~Nuestra proximidad a la empresa es
total. No podia ser de otro modo. Para
satisfacer sus necesidades de forma-
cién y prestarles un adecuado servi-
cio debemos conocerlas y, por tanto
debemos encontrarnos muy proxi-
mos a ellas en todos los actos y even-
tos que nos sea posible, como el que
se celebra anualmente como ‘Dia de
la Empresa’. Existe un apoyo recipro-
co, y muy gratificante. Las empresas
participan activamente en todas las
iniciativas que emprendemos y nos
proporcionan un respaldo fundamen-
tal, en la formacién de todos E
los participantes en nuestros
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programas. Solo por poner al-

gunos ejemplos, participan
como miembros del claustro de pro-
fesores, aportando su vision directa
de la practica empresarial, o finan-
cian una parte o incluso la totalidad
de los costes de matricula, mediante
un sistema de becas, que nos benefi-
cia a todos, empezando por nuestros
alumnos. Todo este apoyo empresa-
rial queda plasmando, de manera for-
mal, mediante la que denominamos
Comunidad IME.
-;Qué es la Comunidad IME?
-Se encuentra formada por todas las
empresas e instituciones colaborado-
ras, los actuales y antiguos alumnos,
todo el claustro de profesores y los
equipos de direccion de cada uno de
los programas. Se ha ido enriquecien-
do con el paso de los afios y asegura
un estrechamiento de los lazos entre
todos nosotros basado, siempre, en
relaciones de confianza. Resulta muy
satisfactorio acudir a los diversos ac-
tos que se celebran a lo largo del ano
y percibir que esa llama se mantiene
cada vez mas viva y que da lugara im-
portantes oportunidades de negocio
y, por consiguiente, de desarrollo y
crecimiento econémico para nuestro
entorno.
-¢A quién se dirige IME Business
School?
-Como Escuela de Negocios que es,
se dirige a directivos, empresarios y
profesionales de todo tipo de empre-
sas y de todas las dreas funcionales.
También a emprendedores que quie-
ran construir por si mismos su futu-
10, asi como a jévenes graduados que
busquen una promocion del mds alto
nivel. Ofrecemnos una gran diversidad
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«La Universidad de
Salamanca es la institucion
académica que esta detras
de estainiciativa»

Perspectivas

«Nuestro objetivo final es
contribuir al desarrollo
econdmico y social de
nuestro entorno»

Titulos de postgrado en Empresa
«En Salamanca existia una
gran carencia en este
sentidoy esta escuelade
negocios lava a cubrir »

Relacion con las empresas
«Nuestra proximidadala
empresaestotal. Esla
mejor forma de conocer sus
auténticas necesidades

de formacion»

Planes de formacién
«Nuestros programas unen
elrigor académico con la
relevancia practica del
ambito mas profesional»

de programas para una también gran
diversidad de perfiles. Sin embargo,
hay algo que une a todos los alumnos
de IME Business School: su actitud y
determinacion hacia la adquisicion
de métodos y herramientas que per-
mitan el fortalecimiento y desarro-
llo de sus capacidades personales y
profesionales.

-;Qué programas ofrecera IME Bu-
siness School a sus alumnos?

—Se trata de un completo y variado
conjunto de programas de formacién,
disenados para satisfacer las necesi-
dades que continuamente nos hacen
llegar las empresas. Por ello, algunos
son més generalistas y otros mas
especificos, tanto en dreas fun-
cionales como en sectores de
actividad. Nuestra oferta in-

cluye el ya veterano y men-
cionado anteriormente MBA

en Direccion de Empresas Fa-

miliares (MBA DEF), un Mis-

riencia en puestos de responsabilidad
directiva dentro de todo tipo de em-
presas. Por supuesto, todos tienen el
reconocimiento oficial de la Univer-
sidad de Salamanca,
-Existen empresas que exigen pro-
gramas de formacion totalmente a
su medida, ;han contemplado esa
posibilidad?
~Efectivamente, los anteriores pro-
gramas se encuentran ya disefiados
de una manera, digamos, mas estan-
dar, aunque también dejan libertad
de eleccion a cada participante por su
sisterna de optativas. Adicionalmen-
te, ofertamos dos programas que son
mucho mas flexibles y totalmen-
te a medida de las necesidades
de las empresas, como son la
Formacion in Company (FIC)
y el Programa de Desarrollo
Empresarial (PDE). El prime-
¥ 1o paralas empresas que tie-
nen clara su necesidad de

teren Direccion de Empre- JestsGalende ¢ 6 v el seoundo para

sas (MBA), que consta de siete espe-
cialidades (Comercio Exterior, Direc-
cién Comercial, Direccién Financie-
1a, Direccion de Recursos Humanos,
Direccion de Operaciones, Direccién
Contable y Asesoria Fiscal), y un Mas-
ter Interuniversitario en Gestion de
Empresas Agroalimentarias (MIGEA),
que ofertamos en colaboracion con
las Universidades de Burgos, Leén y
Valladolid y que se encuentra orien-
tado a uno de los sectores con mas fu-
Turo en nuestra regién. Asimismo,
me gustaria destacar el Programa de
Desarrollo Directivo (PDD), dirigido
a los mas altos niveles de la empresa,
ya sea directivos, empresarios o pro-
fesionales liberales con amplia expe-

las que no lo tienen tanto. Nuestro
Secreto a voces es que Somos capaces
de cubrir un amplio abanico de nece-
sidades, gracias a la multidisciplina-
riedad que caracteriza al IME en su
conjunto.

-¢Y como lograrin potenciar sus ha-
bilidades y capacidades, como co-
mentaron en la presentacion?
~Gracias a los origenes de IME Busi-
ness School, nuestros programas unen
el rigor académico de la ensefianza
universitaria con la relevancia prac-
tica propia del &mbito mas profesio-
nal. Se encuentran directamente
orientados hacia la toma de decisio-
nes y su puesta en prictica. Median-
te la resolucién de casos de empresa

y la realizacion de pruebas dindmi-
cas, efectuamos un riguroso plan de
entrenamiento y de acompafnamien-
to sobre todos los participantes, que
se ven envueltos en situaciones rea-
les. Ello les permite avanzar y, me
gusta decirlo asi, aprender todos jun-
tos, con el profesor encargado de cada
sesién no tanto como experto que
todo lo sabe, sino como facilitador de
ese proceso de aprendizaje, Con ello
logramos adquirir conocimiento, de-
sarrollar habilidades y potenciar va-
lores, que es otro de los signos distin-
tivos de IME Business School. Valo-
res como el esfuerzo, la perseveran-
cia ola iniciativa, pero cuyo eje fun-
damental son las relaciones de con-
fianza, que es la clave actual para hacer
negocios a largo plazo. A ello contri-
buye también, en gran medida, laya
mencionada Comunidad IME.
~Supongo que todas estas activida-
des tendrin un coste, que puede re-
sultar bastante elevado, ;no es asi?
-No necesariamente. Hay que tener
en cuenta gue somos miembros de
una institucion sin animo de lucro,
por lo que nuestro inico objetivo es
apoyar a la sociedad en la que nos en-
contramos. Por esta razon, aunque
ciertamente existe un precio para to-
dos los programas que ofertamos, slo
pretendemos cubrir costes, por lo que
se trata de precios muy ajustados. Adi-
cionalmente, existe un amplio pro-
grama de becas, ofertadas por las em-
presas colaboradoras, y la posibilidad
de deducir gran parte o la totalidad
del coste como gastos de formacion,
encargandonos nosotros también del
asesoramiento de todos los candida-
tos sobre este aspecto.



