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Wayook robustece su plan
de crecimiento al recibir una
inversion de 640.000 euros

La compaiiia, que presta
servicios de limpieza
domeéstica y tiene
presencia en mas de 40
ciudades, inicio su labor
en el Parque Cientifico

! R.R. / WORD

SALAMANCA. Wayook, una’star-
tup’ nacida en Salamanca y apoyada
por el proyecto europeo Welcome
lanzado por la Comisién Europea a
través de Startup Europe para fomen-
tar el desarrollo de ecosistemas de
emprendedores, acaba de recibir una
inversion de 640.00 euros. Wayook
comenzo como una compaiiia emer-
gente con base en el Parque Cienti-
fico de la Universidad de Salamanca,
segln informo ayer la institucién
académica.

Su participacion en dos activida-
des de Welcome le ha permitido dar
el salto al ecosistema de Madrid y ob-
tener gran visibilidad y contactos a
nivel europeo. Wayook fue seleccio-
nada por Welcome para participar en
dos de sus eventos estrella, Startup
Salamanca Hub, donde fue elegida
por Wayra para ser acelerada, y Star-
tup Europe Summit 2015, una con-
ferencia de primer nivel para ‘star-
tups europeas’ celebrada en Berlin.

El apoyo de Welcome ha sido de-
cisivo para esta compafiia emergen-
te, permitiéndole hacerse un hueco
en el ecosistema de Madrid y tener
una proyeccioén europea. En la ac-

El vicerrector Corchado explica el proyecto Welcome. :: worp

tualidad Wayook acaba de cerrar su
primera ronda de financiacion ase-
gurandose una inversion de 640.000
euros por parte de Axon Partners
Group.

Con la inversién, este servicio
de limpieza doméstica, que tiene
presencia en mas de 40 ciudades del
pais, busca escalar y consolidar su
posicion en el mercado espanol. Para
ello emplearan el dinero en aumen-
tar el equipo y destinardn parteala

captacion de usuarios mediante ac-
ciones de marketing especificas,
todo esto con vistas a Europa y Lati-
noamerica.

Tal y como comentan Alvaro San-
chez y Rodrigo Olmo, los fundado-
res de Wayook, su «objetivo es con-
tinuar creciendo muy rapido ala vez
que manteniendo el nivel de cali-
dad que tanto valoran nuestros clien-
tes, cuya satisfaccidn se sitia en
mads del 96%».



