La Gaceta de Salamanca

Salamanca

Prensa:
Tirada:
Difusion:

13/12/15

Diaria
14.936 Ejemplares
12.481 Ejemplares

8681686 :POD

Pagina: 18

Seccién: LOCAL Valor: 3.562,00 € Area (cm2): 888,0 Ocupacion: 86,55 %

Documento: 1/2 Autor: R.D.L. | SALAMANCA NUm. Lectores: 104000

e L.

el

g Az

Asistentes a la primera reunién de Alumni en el pasado mes de junio: Angel Hernandez (gerente), José Raul Rivas Garcia, Ignacio Charro Sanchez Marcos, Yolanda Pérez Gonzalez (tesorera), Eva
Martin del Valle, Alberto Alonso (presidente), Daniel Hernandez Ruipérez (rector), Marta Rodriguez Tarazona, José Luis Fuentecilla (vicepresidente), Angela Calvo y Roman Alvarez.

Alumni, la asociacion de toda la Universidad

Crear una gran red social en torno al Estudio Salmantino es el objetivo de la remodelada agrupacion de
antiguos alumnos que ha iniciado una nueva etapa con nuevas prestaciones y una proyeccion internacional
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IDELIZAR a los estudian-

tes que se estan formando

en la Universidad de Sala-
manca y recuperar el contacto
con las personas que hace afios
pasaron por sus aulas, aunque
fuera solo para hacer un curso,
asi como con los profesores, el
personal de administracion y ser-
vicios y todo aquel que sienta que
la Universidad ha pasado por su
vida. Ese es el objetivo que persi-
gue Alumni-Universidad de Sala-
manca, la remodelada asociacién
de antiguos alumnos de la institu-
cion académica salmantina que
preside Alberto Alonso Regalado,
antiguo estudiante y en la actuali-
dad CEO de Grupo Valia, que in-
siste en el caracter abierto de la
asociacion gue pretende conver-
tirse en una red global, con pre-
sencia en todo el mundo y multi-
ples ventajas para sus socios.

El moedelo de los institutos de
empresa y de las escuelas de ne-
gocio, asi como de las asociacio-
nes Alumni de grandes universi-
dades como Harvard, Oxford y
Cambridge han inspirado la
nueva estructura de Alumni que
bebe del trabajo llevado a cabo
en los 50 afios de historia de la
Asociacion de Antiguos Alum-
nos de la Universidad de Sala-
manca, pero que supone un paso
adelante en la modernizacion
que esta llevando a cabo la insti-
tucion académica, acorde a la es-

trategia del VIII Centenario.
“Hemos llevado a cabo tres
cambios importantes: el primer
paso ha sido tener una estrategia
global, nuestros socios pueden es-
tar en cualquier lugar del mundo
y Alumni puede darles un servi-
cio. El segundo, la profesionaliza-
cion de la asociacién, ahora la jun-

ta directiva esta formada en gran
medida por directivos de empre-
sas que podemos aportar un valor
anadido a la asociacion y conse-
guir una mayor capacidad de
atraccion. Ademas hemos creado
un Consejo Asesor gue preside
Antonio Huertas, presidente de
Mapfre, con personalidades de

Daniel Hernandez Ruipérez. recror

“Los antiguos alumnos
acrecientan nuestro prestigio”

R.D.L.

ESDE el Rectorado hemos
Dpromovido un cambio en la

asociacion de antiguos
alumnos de la Universidad de Sa-
lamanca, ahora llamada Alumni
~USAL, con el objetivo de adaptar-
la a las nuevas necesidades que se
demandan en una asociacion de
este tipo en términos globales ¥y,
muy especialmente, para adaptar
su colaboracion a los retos que
ahora afrontamos de cara a la cele-
bracion del VIII Centenario de la
Universidad”, explica el rector Da-
niel Hernandez Ruipérez y anade:
“El objetivo es que se constituya en
una sociedad de apoyo para los an-

tiguos alumnos capaz de generar
recursos y beneficios para sus aso-
ciados, pero también de servir de
apoyo a la propia universidad”.

Al respecto, Ruipérez explica
que “la Universidad tiene una im-
pronta extraordinaria en las per-
sonas pasan por ella y de lo que se
trata es de fomentar ese vinculo
con una asociacion con capacidad
para apoyar a los socios tanto en
actividades de formacién o em-
pleo, como en el mantenimiento de
una red de amigos y companeros
que puedan abrir nuevos campos v
hacer a los asociados formar parte
de una comunidad potente, convir-
tiéndose, de ese modo, en un atrac-
tivo mas para venir a estudiar a la

una relevancia muy alta. Y el ter-
cer cambio ha sido la inmersién
en redes sociales imprescindibles
para ser globales y lograr la inter-
nacionalizacion de Alumni”, ex-
plica Alberto Alonso.

El reto es alcanzar los 20.000 so-
cios en tres anos —en la actuali-
dad son poco mas de 3.000— y para

Universidad de Salamanca”.

“Los antiguos alumnos son una
comunidad muy importante y con-
tribuyen, con su actividad perso-
nal y profesional a acrecentar ese
prestigio de su universidad, por lo
que también se convierten en un
polo de atraccion de proyectos y de
financiacién y de colaboracion
mutua”, destaca el rector y recuer-
da que la Universidad tiene anti-
guos alumnos en todos los campos
v lugares del mundo, “por eso la
concepcion de la asociacion es glo-
bal y facilita que los asociados pue-
dan colaborar alli donde estén con-
tribuyendo asi a la internacionali-
zacion de la Universidad de Sala-
manca y a su prestigio”.

eso la asociacion trabaja yaen la
creacion y union de bases de da-
tos y el desarrollo de un conjunto
de ventajas para los socios si-
guiendo una estrategia empresa-
rial que ha incluido la reforma de
los estatutos procurando una ma-
yor flexibilidad a la asociacion.

“Queremos crear una gran red
social en torno a la Universidad
de Salamanca”, afiade José Luis
Fuentecilla, vicepresidente de
Alumni y subdirector de los infor-
mativos de Mediaset Espana, y
alude a razones emocionales —el
vinculo que se crea entre el estu-
diante v su universidad— pero
también practicas para formar
parte de la asociacion porque, ase-
gura, los antiguos estudiantes
pueden ser muy utiles para los ac-
tuales alumnos, entre ellos y para
la Universidad.

Siguiendo este planteamiento,
para esta nueva etapa Alumni se
plantea el trabajo en red para de-
sarrollar una especie de telarana
de la que todos puedan beneficiar-
se. De momento, ya estd en cons-
truccién una nueva pagina web
alumni.usal.es en la que, como
novedad, se insertan nuevos pro-
yectos como la “brijula Alumni”,
un servicio de asesoramiento for-
made por antiguos alumnos de la
Universidad de Salamanca para
aconsejar a otros socios en su am-
bito profesional, o un programa
de mentoria de apoyo para que los
socios orienten a los recién gra-
duados.



Seccion: LOCAL Valor: 2.404,00 € Area (cm2): 541,5 Ocupacion: 58,41 %

La Gaceta de Salamanca

Salamanca

Prensa:
Tirada:
Difusion:

13/12/15

Diaria
14.936 Ejemplares
12.481 Ejemplares

66817.686 :POD

Pagina: 19

Documento: 1/1  Autor: R.D.L. | SALAMANCA NUm. Lectores: 104000

LOS DETALLES

Antonio Huertas.

Antonio Huertas, al
frente del Consejo
Asesor

Antonio Huertas Mejfas, presi-
dente de Mapfre y antiguo alum-
no de la Universidad de Salaman-
ca, es el presidente del Consejo
Asesor de Alumni. Los vicepresi-
dentes son Alberto Alonso, pre-
sidente de la Junta Directiva, y
Enrique Cabero, anterior presi-
dente de la asociacion de anti-
guos alumnos.

Miembros de la
Junta Directiva
Alberto Alonso, presidente.
Licenciado en Economia. En la
actualidad es socio fundador y
CEOQ de Grupo Valia.

José Luis Fuentecilla, vicepresi-
dente. Subdirector de los infor-
mativos de Mediaset Espafia y
antiguo alumno de Filologia.
Julio Peralta de Arriba, secreta-
rio. Licenciado en Derecho y
Administracion y Direccion de
Empresas y en Econdmicas. Es
asociado del despacho de abo-
gados norteamericano White &
Case LLP en Madrid.

Yolanda Pérez Gonzélez, teso-
rera. Licenciada en Ciencias
Econémicas y Empresariales
trabaja en la Fundacién General
de la Universidad.

Romén Alvarez Rodriguez. Cate-
drético de Filologia Inglesa de la
Universidad de Salamanca.
Ignacio Charro Séanchez Marcos.
Licenciado en Derecho por la
Universidad de Salamanca,
actualmente ocupa cargos de
direccion en el Grupo Ediesa.
Pilar Garcfa Martinez. Profesora
de Economia Aplicada en la Uni-
versidad de Salamanca.

Sergio Martin Herrera. Licencia-
do en Comunicacién Audiovisual,
dirige el Canal 24 horas.

Eva Martin del Valle. Profesora
de Ingenieria Quimica.

Ricardo Murillo Montes. Licen-
ciado en Ciencias Econdmicas y
Empresariales desarrolla tareas
de direccion en Banco Caminos.
José Rai Rivas Gonzélez. Licen-
ciado en Ingenieria Quimica
desarrolla su labor en Exide
Technologies.

Marta Rodrfguez Tarazona.
Licenciada en Direccion y Admi-
nistracion de Empresas, trabaja
en Deloitte.

Benito Vicente Diaz. Licenciado
en Econdmicas, esta vinculado a
Leroy Merlin.

José Angel Dominguez. Vice-
rrector Promocion y Coordina-
cion.

Cristina Pita. Vicerrectora Estu-
diantes y Extension Universita-
ria.

Mili Pizarro, Directora del servi-
cio SIPPE.

Ventajas para los socios

Los miembros de Alumni disfrutan de numerosos servicios tanto de la
Universidad como de la asociacién y de una plataforma con descuentos
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PARTE de la gran venta-
A ja que supone contar
con una red de contactos
como la que pretende ser Alumni
—quiere captar socios en 120 pai-
ses— la asociacion de antiguos
alumnos de la Universidad de Sa-
lamanca apuesta en esta nueva
etapa por ofrecer un amplio aba-
nico de ventajas a sus miembros
con prestaciones ofrecidas por la
institucion académica, ventajas
propias de Alumni y otros benefi-
cios resultado de los convenios de
colaboracion que vaya firmando
Alumni.

En concreto, los socios pueden
utilizar gratis las wifis universi-
tarias de todo el mundo que com-
parten “EducationRoaming”, tie-
nen acceso a la biblioteca digital
dela Universidad de Salamanca y
a la bolsa de empleo y practicas.
Son, de momento, una treintena
de servicios utiles y variados que
los socios recibiran de forma gra-
tuita o con importantes descuen-
tos. Ademas, a estas prestaciones
se suman los beneficios de una
plataforma de descuentos comer-
ciales.

Las ventajas varian en fun-
cion del tipo de socio y la cuota.
Alumni hace un guifio a los estu-
diantes que estan cursando sus
estudios en la actualidad, ya que
podran ser miembros de la aso-
ciacion sin pagar ningin tipo de
cuota. Los recién titulados po-
dran disfrutar de estos privilegios
otros dos anos de forma gratuita.
Finalizado ese plazo, pueden con-
tinuar unidos a la red Alumni con
una cuota basica o premium.
También hay una cuota VIII Cen-
tenario que se presenta como co-
laboracion especial destinada a
instituciones, empresas y particu-
lares que deseen patrocinar o co-
laborar con las actividades orga-
nizadas por Alumni-Universidad
de Salamanca en las celebracio-
nes de 2018, afio del VIII Centena-
rio del Estudio Salmantino.

Catalogo de ventajas Alumni - Universidad de Salamanca

- Prestaciones ofrecidas por la Universidad de Salamanca

Carnet universitario polivante “Alumni USAL” Tarjeta identificativa como miembro de la comunidad

universitaria en su categoria Antiguo Alumno.

Cuenta de correo electronico “usal.es” Facilita el acceso on-line a los diferentes servicios universitarios.

Wifi universitaria a través de Eduroam en 54 paises A través de la clave de la cuenta “usal.es”,
se permite el acceso a la wifi de la Universidad de Salamanca y de universidades de todo el

mundo que comparten el sistema “EducationRoaming”.

| Comedores, colegios y residencias universitarias Posibilidad de alojamiento en colegios y residencias
1 | T de la Universidad a los precios para los miembros de la comunidad universitaria, disfrutar de las ofertas

y abonos en menus de los comedores universitarios, etc.

Bolsa de empleo y practicas Recepcion de ofertas de empleo y practicas Posibilidad de inscribirse

en la bolsa de empleo como demandante de trabajo.

Emprendimiento Posibilidad de utilizar las instalaciones de la Universidad para proyectos de emprendimiento y colaborar en

los diferentes programas de formacion de emprendedores.

Colahoracion docente en formacion permanente Posibilidad de colaborar en actividades docentes de titulos propios, cursos

de especializacion, etc.

Actividades culturales Entrada gratuita al Edificio Historico y Museos de la Universidad de Salamanca, suscripcion al boletin
del Servicio de Actividades Culturales, compra de abonos para ciclos de teatro y musica organizados por el Servicio de

Actividades Culturales.

Capilla ia y otros
comunidad universitaria.

Recursos bibliograficos Acceso al catdlogo de la Universidad de Salamanca y Red Iris: libros, revistas, bases de datos,

préstamo electronico, etc.

Cursos de formacidn permanente Inclusion de los asociados de Alumni USAL en la oferta de cursos restringidos a la
comunidad universitaria sobre entrenamiento en competencias profesionales, metodologias, etc.

Cursos de idiomas Oferta especifica para Alumni USAL, con descuentos en cursos de inglés de diferentes niveles del marco

comun europeo de referencia.

Examenes de Cambridge Acceso a los examenes de acreditacion de nivel de Cambridge de la USAL
Instalaciones deportivas Descuento en la adquisicion de la tarjeta de socio del Servicio de

ios Autorizacion de uso de espacios de la Universidad con tarifas de la

Educacion Fisica y Deportes, para acceder a reservas de pistas.

Tienda oficial Mercatus Descuentos en los productos oficiales de la marca Universidad de Salamanca
Empresas amigas USAL Descuentos ofrecidos a la comunidad universitaria en un catalogo de empresas de todos los sectores

vinculadas a la Universidad de Salamanca.

Actos académicos Invitacion a los actos académicos de apertura de curso, Santo Tomas, _- I

investidura de doctores honoris causa, etc.

Cursos Internacionales 5% descuento en la matricula de cursos presenciales y 20% descuento en cursos online.

- Prestaciones propias de la Asociacion

Boletin de noticias Recepcion del boletin informativo de la Asociaci6n, con noticias y

anuncios de ventajas comerciales.

Directorio Alumni Acceso al directorio de socios Alumni-USAL.

Encuentros de antiguos alumnos Descuentos en la inscripcion a los actos conmemorativos de las distintas promociones

universitarias (25, 40 y 50 afios).

Asociados Diio Descuentos en la cuota de socio para el conyuge del asociado.

Beneficios comerciales Descuentos ofrecidos a los socios Alumni USAL en un catdlogo de empresas de todos los sectores.
Anuncios comerciales Acceso preferente a incorporarse como empresa al catdlogo de beneficios comerciales ofrecidos a los

socios Alumni USAL.

Obsequio institucional Recepcion de un producto oficial de la marca Alumni-USAL

Reconocimiento piiblico Homenaje anual a los socios distinguidos por su aportacién.

- Prestaciones a través de convenios de colaboracion

Credencial jacobea universitaria Asociacion de Antiguos Alumnos de la Universidad de Navarra.
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El capitulo “salmanticense”

La asociacién promueve la agrupacion de los socios en funcién de su lugar de
residencia para favorecer el desarrollo de actividades especificas
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AJO la denominacion de

“Red Ax6n” se organizan

los capitulos, clubes y em-
bajadores de Alumni-Universi-
dad de Salamanca, que son las
nuevas figuras con las que la aso-
ciacion de antiguos alumnos pre-
tende potenciar el contacto entre
los socios repartidos por todo el
mundo, creando una red que se
configura como un espacio de in-
tercambio de experiencias y de

apoyo mutuo.

Cuando haya una tnica per-
sona que sirva como punto de en-
cuentro en un lugar del mundo,
la asociacion hablara de ellos co-
mo embajadores; cuando sean
varios socios pasaran a ser capi-
tulos o clubes, en funcion de sus
caracteristicas.

El primero de los capitulos
que se ha creado es el de Sala-
manca que pretende agrupar a
los socios de Alumni que residen
en las provincias de Salamanca,

Avila y Zamora, es decir, del an-
tiguo distrito universitario. Ro-
man Alvarez es el representante
de este capitulo “salmanticense”
que dara continuidad a las acti-
vidades que organizaba la aso-
ciacion de antiguos alumnos en
Salamanca. Conferencias, jorna-
das de divulgacion cientifica, ex-
cursiones culturales, visitas y
competiciones deportivas for-
man parte del elenco de activida-
des que desarrollara el Capitulo
de Salamanca de Alumni aun-

que, como insiste Roman Alva-
rez, estan abiertos a recibir pro-
puestas de los socios para llevar
a cabo otro tipo de acciones que
promuevan la relacion entre los
antiguos alumnos de la institu-
ci6én académica salmantina.

El siguiente capitulo en po-
nerse en marcha sera el de Ma-
drid y ya hay dos clubes, el de
Debate Alumni y el de Economia
y Empresa. Ademas, la red dis-
pone de un embajador en Milan
y otro en Washington.
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