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Iskren Dragomirov Mitov.
GANADOR DEL PROYECTO CENTRO EXPLORER USAL

“Quiero ayudar a
las personas y
cambiar el mundo”

YoDono es una red social solidaria
disefiada por el joven estudiante de
Ingenieria Informatica de origen bulgaro

R.D.L.

tudiante de Ingenieria Infor-
atica en la Universidad de Sa-
lamanca, ha resultado ganador del
premio local del Centro Explorer
USAL con su proyecto YoDono.
Gracias a este galardon ha conse-
guido una plaza para viajar a Sili-
con Valley junto con los otros 52
mejores jovenes emprendedores
de la IX edicion del programa Ex-
plorer. De origen biilgaro, aunque
lleva 13 anos en Espana, ha compa-
ginado su ultimo ano de carrera
con el desarrollo de su idea, una
red social solidaria. A sus 23 afios
suefa con que su proyecto se con-
vierta en realidad y triunfe.

I:-‘KREN Dragomirov Mitov, es-

~;Qué es YoDono?

-Es una red social solidaria
que ofrece los servicios de las de-
mas redes sociales, pero ademas,
servicios extras como el
“crowdfunding” solidario para po-
der financiar proyectos de impacto
social o las campanas individua-
les. También se puede utilizar para
recogida de firmas ya que, aunque
existen otras paginas, el sistema
estda mejorado y tiene validez legal.
Igualmente, ofrece la posibilidad
de jugar a videojuegos para finan-
ciar proyectos, y lo mas importan-
te, que es la posibilidad de hacer
donaciones “on line” mediante la
tecnologia de “blockchain”, lo que
permite hacer un seguimiento
constante de dénde va el dinero y
por quién pasa.

-,En qué momento de desarro-
llo se encuentra su idea?

-Esta a un par de semanas de
ser lanzado como red social y ya ha
tenido casos de éxito. Aunque el
contenido de la pagina www.yodo-
no.eu no es el producto final, sin
embargo, ya hemos completado al-
guna campana, como la llevada a
cabo para financiar una clinica de
odontologia solidaria en Burgos
que abrira a finales de verano. La
idea es que a finales de este mes de
julio esté lanzada la red social, con
casi todas las funcionalidades ya
implementadas, y quiero llegar a
muchos usuarios cuanto antes.

-¢Y cudntos usuarios tiene?

—~Ahora no se puede hablar de
usuarios porque esta en fase de
prueba.

—Por qué apuesta por una red
social de este tipo?

~Porque quiero ayudar a las
personas y creo que no existe una
forma de obtener la ayuda de for-
ma rapida y segura. Aqui en Espa-

fia la sanidad publica cubre casi to-
dos los gastos, pero no sucede lo
mismo en otros paises, y la gente
no tiene una forma de poder obte-
ner financiacién y salvar sus vi-
das, asi que el proyecto surgio6 para
eso, para salvar vidas.

-¢Cual es su plan de futuro?

~Mi plan de futuro es seguir de-
dicandome a este proyecto y hacer
que triunfe y hacerlo famoso a ni-
vel internacional de forma que
pueda ayudar a muchas personas
y cambiar el mundo.

~Ir a Silicon Valley es un gran
trampolin jno?

-8i claro. Intentaré de aqui a
noviembre, gue es cuando esta pre-
visto el viaje, tener un montoén de
usuarios, haber ayudado a muchas
personas y asi poder ir a Silicon
Valley siendo alguien para inten-
tar contactar con aceleradoras e
inversores y obtener la financia-
cion necesaria y tener asi la posi-

“En Silicon Valley
intentaré contactar con
aceleradoras e inversores
y obtener la financiacién
necesaria para quedarme
alli mas dempo”

bilidad de quedarme mas tiempo.

-{El Centro Explorer ha sido
una gran ayuda para sacar ade-
lante la idea?

~Desde luego, he podido apren-
der muchisimo. De hecho entré en
Explorer con una vision diferente
del proyecto, no lo tenia enfocado
como una red social, y gracias a
Explorer he podido aprender mu-
cho, validar mi idea, pivotar y ha-
cer que creciera y que pueda tener
futuro.

—¢Es dificil emprender?

-Siestas rodeado de las perso-
nas correctas, no. La Universidad
me ha ofrecido mucha ayuda, me
ha puesto en contacto con las per-
sonas adecuadas y gracias a ellos
he podido ir a muchos talleres en
los que he aprendido mucho sobre
el tema de emprendimiento y co-
mo llevar a cabo mi “startup”.

—¢Piensa regresar a su pais?

-No lo sé. Quiero hacer lo me-
jor para la “startup”, asi que donde
mas posibilidades de éxito tenga,
alli estaré,
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Iskren Dragomirov Mitov, con un cartel de su red social.




