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Las empresas salmantinas tendran
asesoramiento gratuito para llevar
a cabo el relevo generacional

El Ayuntamiento quiere evitar el cierre de negocios y la pérdida de
empleo B La Camara y el IME realizarin la labor de mediacién

D.R.H. | SALAMANCA

El Ayuntamiento de Salamanca
quiere evitar la sangria de nego-
cios y la pérdida de empleo que
en muchos casos se produce co-
mo consecuencia de la jubila-
cion del titular de una empresa
o por el relevo generacional, que
no en todos los casos se produce
satisfactoriamente. Por ello, el
Pleno municipal aprobd hace
unos meses —con el consenso de
todos los grupos— iniciar una
prospeccion para ver cual es la
mejor alternativa para evitar la
desaparicion de estas empresas.
Ademas, facilitar el traspaso a
posibles emprendedores sera
también otra alternativa para
conseguir un protocolo que ga-
rantice la continuidad de la em-
presa, asi como mejorar su com-
petitividad.

Con este objetivo nace este
nuevo programa de apoyo al te-
jido empresarial de la ciudad,
que se clasificaran en funcién
de sus ventas. Asi, las que ten-
gan un volumen de negocio in-
ferior a 200.000 euros tendran
asesoramiento a traveés de la Ca-
mara de Comercio, mientras
que las que facturen mas de
200.000 euros, obtendran el tute-
laje del Instituto Multidiscipli-
nar de Empresa, de la Universi-
dad de Salamanca.

Esta iniciativa sera gratuita
para las empresas que la solici-
ten y tendra una duracion de 12
meses, enmarcada en la estrate-
gia puesta en marcha por el
Ayuntamiento para reforzar y
consolidar el tejido productivo
de Salamanca, “convirtiéndola
en una ciudad con mas oportu-
nidades”, segiin explico el con-
cejal de Economia, Enrique
Sanchez Guijo. El edil ha desta-
cado la importancia del desa-
rrollo de programas dirigidos a

E. Sanchez-Guijo
CONCEJAL DE ECONOMIA
“Queremos evitar
que las empresas
cierren”

El concejal de Economia explico
que el objetivo del Ayuntamien-
to es claro: “Se acordd en el ple-
no que debiamos hacer algo pa-
ra evitar que nuestras empresas
cierren y nos pusimos manos a
la obra. En el caso de empresas
familiares, el problema llega
por la falta de sucesion y en
otras, en ocasiones, por la falta
de comunicaciéon por una erro-
nea gestion”.

Julio Pindado, Enrique Sanchez-Guijo y Benjamin Crespo. | ALMEIDA

I El nimero total de
empresas que pueden
ser beneficiarias
alcanza las 4.000,
tanto pequefias como

grandes

DECLARACIONES

Benjamin Crespo

PTE. CAMARA COMERCIO
“Bvitar el final de las
que son viables es
el objetivo”

Benjamin Crespo definio el do-
ble objetivo del apoyo de la Ca-
mara: “Trataremos de evitar las
que son viables, con programas
e itinerarios pero también ser
eficaces en la transmision de
empresas. Analizaremos las em-
presas, daremos apoyo y presta-
remos asesoramiento personali-
zado, asi como talleres para
quienes tomen el relevo en la ac-
tividad™.

apoyar a este tipo de empresas
en nuestra ciudad: “Somos
conscientes de que el tejido pro-
ductivo de nuestra ciudad esta
integrado, en su gran mayoria,
bien por empresas formadas
por una inica persona como au-
ténomo o bien por empresas de
primera generacion y muchas
de éstas, con la incorporacion
de los hijos, se encuentran en el
umbral de convertirse en autén-
ticas empresas familiares, lo
que pone de manifiesto la im-
portancia de este colectivo den-
tro de la estructura empresarial
salmantina y su contribucion a
la generacion de riqueza y de
empleo” ha senalado.

Julio Pindado
DIRECTOR DEL IME
“Una intervencion
externa sirve para
frenar cierres”

Eldirector del Instituto Multidis-
ciplinar de Empresas explica que
“las intervenciones externas mu-
chas veces sirven para evitar la
desaparicion de empresas”. Pin-
dado afirma que primero delimi-
taran “los problemas subyacen-
tes de las empresas; mantendrin
reuniones con los empresarios y
después proporcionaran un in-
forme con la mejor solucion para
evitar el cierre”.



