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Instituto Multidisciplinar de Empresa

EL IME, UNA EXPERIENCIA
DE APRENDIZAJE UNICA

-

La formacion en IME
Business School esta
encaminada al desarrollo
de habilidadesy
cumplimiento de
funciones dentro del
mundo laboralen el que
trabajamos cadadia

SALAMANCA

Ricardo Rabade. La necesidad
de adquirir competencias y ha-
bilidades mas alla de la formacion
ha sido un hecho desde el comien-
zo de la era de las tecnologias,
momento en el que se inicid una
desenfrenada carrera por gene-
rar valores diferenciales y desta-
car entre la competencia. Esta si-
tuacion se ha visto acentuada con
la pandemia provocada por la co-
vid-19 y ha puesto de relieve la

- g

importancia de la constante ac-
tualizacién de nuestros conoci-
mientos y experiencias. Hoy en-
trevistamos a una persona que
puede hablarnos muy bien de este
tema: Enrique Sanchez-Guijo, Di-
rector Ejecutivo de Sports Diplo-
macy en MEDELAND, exconcejal
de Economia en el Ayuntamiento
de Salamanca y alumno del pro-
grama Executive MBA de IME Bu-
siness School, la Escuela de Ne-
gocios de la Universidad de Sala-
manca.

-Enrique, ¢por qué decidiste ha-
cer un master en la Escuela de
Negocios de la Universidad de
Salamanca?

—Personalmente, como salman-
tino, tenfa una espina clavada por-
que estuve matriculado en la Uni-
versidad de Salamanca, pero fi-
nalmente me licencié e hice toda
mi formacion en Madrid, Hace unos
meses llegd una época que coin-

El exconcejal de Economia, director ejecutivo de Sports Diplomacy y alumno del programa Executive MBA de IME, Enrique Sanchez-Guijo. LAYA

cidié con un cambio en mi etapa
profesional y no dudé en apro-
vechar la oportunidad para elegir
una escuela de negocios, estudiar
en casay llevar el nombre de esta
prestigiosa universidad.
—-Enrique, para ti, (cuales son los
valores mas importantes de IME
Business School?

—Puedo hablar desde la seguridad
que me da el haber sido profesor
en otras instituciones y haber es-
tudiado en otras escuelas de ne-
gocios. De cualquier forma, ha-
biendo conocido de cerca otras or-
ganizaciones, en IME Business
School he podido descubrir tres
caracteristicas propias y de gran
peso. Lo primero, que creo que no
se encuentra en otras escuelas, es
el apego a la tierra. Se promueve
mucho por la economia local, algo
que se puede ver en la gran apues-
ta formativa, por ejemplo, en el
sector agroalimentario tan impor-
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tante en la regién. Por otro lado,
esta el papel siempre presente de
la Empresa Familiar, que, en Cas-
tillay Ledn, es un sector econémi-
co de mucho pesoy, sin embargo,
en muchos casos es el mas olvi-
dado. Por ultimo, la caracteris-
tica que, podria decir, que tiene
mas valor, es que el IME no es solo
un ente académico, sino que tam-
bién cuenta con el respaldo de un
gran numero de empresas cola-
boradoras que participan activa-
mente de formas muy variadas.

-¢Qué destacarias sobre la for-
macién que se imparte en IME?
—Lo mejor que puede tener la Es-
cuela de Negocios de la Universi-
dad de Salamanca es que, muy
alejado del afan por obtener un ti-
tuloy rellenar el curriculum, es un
sitio disefiado y creado para apren-
der. IME Business School cuenta
con un equilibrio magnifico en
su profesorado. Por un lado, en-

tre su cartera, cuenta con profe-
sores de la propia Universidad con
un altisimo nivel y, por otro lado,
cuenta con grandes profesores
que son profesionales del ambi-
to empresarial y expertos en la te-
matica que se imparte en cada
clase. Esto implica que estos trans-
misores de conocimiento estén
actualizados y sean realmente
conscientes de la realidad en la
que nos encontramos hoy y que
estd en constante cambio. Tam-
bién me gustaria destacar el apren-
dizaje que se obtiene de los pro-
pios alumnos y compaferos de
master. Todos ellos son personas
con una experiencia empresarial
en puestos directivos, lo que hace
que cada uno de nosotros, en cier-
to modo, seamos profesores y
alumnos al mismo tiempo. Esta
combinacion hace que la forma-
cion en IME Business School esté
encaminada al desarrollo de ha-
bilidades y cumplimiento de fun-
ciones dentro del mundo laboral
en el que trabajamos cada dia.

—En un programa como el Exe-
cutive, que es el que has cursa-
do, ¢qué ventajas tiene paratila
formacién semipresencialidad?
—Para describir una de las mayo-
res ventajas de este master semi-
presencial, puedo ponerme como
ejemplo. Actualmente, vivo en Ma-
drid y el hecho de el Executive MBA
combine las dos modalidades en
un periodo de 9 meses con 12 fi-
nes de semana presenciales, fa-
cilita mucho las cosas. Por un lado,
la parte de formacion online, en el
caso de IME Business School, es
muy interactiva, Es una formacion
a la carta y especifica, en la que
las aulas virtuales no cuentan con
un gran numero de alumnos, por
lo que al ser grupos reducidos se
saca el maximo partido a las se-
siones. Una ventaja de este méto-
do es que, si por trabajo no pue-
des acudira laclase, las sesiones
quedan grabadas para que pue-
das tenerlas a disposicion en cual-
quier momento. Esto hace muy fa-
cil la conciliacion de los &mbitos
laboral, personal y académico.

Por otro lado, al tener primero
las sesiones online y después su
correspondiente parte presencial,
estas ultimas se aprovechan al
100%. Conoces al profesor, la te-
matica y los conocimientos base
anteriormente trabajados, lo que
hace que las clases presenciales
sean muy practicas.

Por ultimo, una gran ventaja que
me gustaria destacar de la forma-
cion semipresencial es que es el
tipo de programa ideal para per-
sonas con movilidad reducida. Este
formato de ensefanza permite
que cualguier persona que ten-
ga dificultad para moverse pueda
disfrutar igual que cualquier otro
alumno del aprendizaje.

-¢Qué destacas del Executive
MBA?
-El Executive MBA es un progra-
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ma muy especial, porque todos
los alumnos venimos con mucha
experiencia y alguna que otra ‘cor-
nada’, pero dispuestos a apren-
der, que es lo mas importante.

«ElIME no es solo un
ente académico, sino
que también cuenta con

qué te ha aportado este mas-
ter?

—El haber estudiado en IME Bu-
siness School me ha aportado au-
toafirmacion profesional. Después

Esto hai‘:l’E gue el gran_valur de r;-st_a el respaldo deun gran h_aber realizado Fste master, me
formacion sean las ideas practi- : siento mucho mas seguro, actua-
cas que surgen para tu propione- NUMEro de empresas lizado y con menos miedo a equi-
gocio a rafz de las anecdotas, vi- colaboradoras que vocarme.dEn definitilva, me sien-
vencias, experiencia y conocimien- at.e . to renovado para volver a empe-
tos comparptidos de :odos los pre- par‘t|c1pan act!vamente zar, pero conpmucho mas congci-
sentes en el aula. Ademas, con- de formas variadas» miento y experiencia acumulada.

tamos con una Ficha de Aplica-
cion de las sesiones, lo que fun-
ciona como un motor generador
de ideas, multiplica el aprovecha-
miento de cada sesion y es una
guia para poner en marcha lo
aprendido en la empresa. Sin duda,
es una formacion dual que se
adapta totalmente a personas que
estan desarrollando su actividad
profesional en la empresa.

—-¢Crees que el master es una
buena oportunidad para gene-

«Es una formacién

dual que se adapta
totalmente a personas
que estan desarrollando
su actividad profesional
en la empresa»

Sin duda, es una experiencia que
recomendaria tanto para un cam-
bio profesional, como ha sido mi
caso, como para mejorar sustan-
cialmente la gestion, como ha sido
el caso de mucho comparieros del
master.

—Dado tu conocimiento del en-
torno economico de Salamanca,
¢como crees que IME Business
School apoya el desarrollo eco-
némico del entorno?

—En ocho anos como Concejal de

rar sinergias entre los comparie- «El Maestro juega un Economia en Salamanca, he
ros y otras empresas? pape[ fundamental a aprendido que la formacién de los
=Sin lugar a dudas. De hecho, des- empleados, mas alla del benefi-
de el IME se llevan a cabo muchas la horade apoyar al cio propio que puedan obtener,

actividades complementarias que
incluyen e involucran a empresas,
antiguos alumnos, ponentes, etc.
y que enriguecen y generan cual-
quier tipo de vinculo que pueda
surgir en el tejido empresarial a
todos los niveles. Actividades
como los seminarios que se cele-
bran todas las semanas o los net-
working que se celebran mensual-

alumno a implementar
la formacion recibida
en la empresa donde
presta sus servicios»

«Es una experiencia
que recomendaria

tiene un impacto sobre el tejido
empresarial, ya que mejora la com-
petitividad. Esta claro que no hay
recetas magicas, pero estoy con-
vencido de que si hay algin ingre-
diente que es necesario para re-
forzar el desarrollo del entorno
econdmico, ese es la innovacion
y los directivos que pasen por la
experiencia que ofrece IME Busi-

mente, dan un valor extra a la for- . ness School van acomprobar que
macidn y constituyen la mejor for- tanto para un cambio . pueden innovar muchisimo mas
ma para ampliar tu red de contac- profesu)nal, comoenmi ymejor.
:os y s:onlt:hci;:?ientg. ﬁ;dearnés. §95n €aso, como para ;En :i entor'no quse gstadr:qs :i-
acariae working para miem- ? 3 iendo, ¢qué consejos darias a
bros de la Comunidad IME que mejorar la geStlon! persona:qque quier:m impulsar
permite concomer personas de  ¢omo ha sido elcasode  su carrera profesional con una
- % - P
otros programas y de otros afos mucho compaferos» formacion complementaria?

los que amplia notablemente tu
ambito de relaciones. Otro ejem-
plo importante es el Congreso IME
que todos los arfios permiten que
los miembros de la Comunidad
IME se junten para apoyar y dis-

«Los directivos que
pasen por la experiencia

—En esta ocasion, recurriré a mi
experiencia deportiva. El ambito
profesional es como subir una
montafa en bicicleta. Si no avan-
zas, retrocedes. No hay término
medio. La economia crece cons-

cutir las ideas que los alumnos U ofrece IME tantemente y la competencia se
actuales van a poner en marcha Business School van a refuerza a diario, por lo que, sino
en las empresas a través del Tra- mejoras ni evolucionas, te que-
bajo Fin de Master. comprobar que pUEden das atras. IME Business School

—¢Qué opinion te merece el no-
vedoso papel del Maestro?
—'Maestro’ me parece una pala-
bra muy poderosa y adecuada para
definir su verdadero significado.
Un maestro es mucho mas que un
profesor; es un profesor dentroy
fuera del aula. Te ensena, guia,
orienta y acompana en la cons-
truccion de tu camino profesio-
nal. Un maestro te anima con su
experiencia e incluso te desani-
ma (para que no hagas lo que no
debes hacer), algo que en muchas
ocasiones es la mayor ayuda que
puedes obtener. Todo eso es un
maestro. Por tanto, el Maestro jue-
ga un papel fundamental a la hora
de apoyar al alumno aimplemen-
tar la formacién recibida en laem-
presa donde presta sus servicios.
—-:Como se ha adaptado el equi-
po IME a la situacion actual?
—La adaptacion ha sido total y
muy positiva. No se ha cancela-

innovar muchisimo mas
y mejor»

do ninguna actividad presencial,
sino que se ha reprogramado todo.
A pesar del estado de alarma ge-
nerado por la pandemia, a nivel
académico, se ha vuelto a estruc-
turar el calendario para recupe-
rar todas las horas lectivas, en las
clases presenciales que era lo
mas complicado. Respecto a las
clases on line todas se han dado
en el diay hora indicada desde el
dia que recibes la programacion
docente. Con todo ello se ha con-
seguido garantizar en todo mo-
mento el aprendizaje de los alum-
nosy el desarrollo de las compe-
tencias para la aplicacion a laem-
presa.

—-Dada tu larga y variada trayec-
toria profesional, después de pa-
sar por IME Business School,

ofrece una formacion complemen-
taria de calidad con contenidos
actuales que generan valor en
cada alumno y lo preparan para
el mundo laboral de hoy.

—Para finalizar, ;como vas aen-
focar tu futuro profesional?
—Después de llevar veintitrés anos
trabajando y haber hecho de todo,
tanto en el ambito de la empresa
privada como publicay a nivel na-
cional e internacional, me apete-
cia crear. Hacer algo propio y ser
duefio de mi propia aventura. Y
asi lo he hecho. He entrado como
socio en un despacho de diplo-
macia corporativa en Madrid, don-
de con muchas ganas, me siento
preparado para lo que sera, estoy
seguro, una gran experiencia. De
hecho, me gustaria concluir di-
ciendo que para mi es todo un ho-
nor tener ya algunos clientes sal-
mantinos y esto, en parte, es gra-
cias al IME.



