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IME Business School

«VOLVERIA A TOMAR LA DECISION
DE SER PARTE DEL IME»

Dos antiguos alumnos
de IME Business School
explican como fue su
paso por éstay como han
alcanzado su actual
situacion laboral

SALAMANCA

Ricardo Ribade. En esta ocasion
entrevistamos a dos personas
que han pasado por IME Busi-
ness School, la Escuela de Ne-
gocios de la Universidad de Sa-
lamanca a través del MBA en Di-
reccion de Empresas Agroalimen-
tarias (MBA DEA), que han obte-
nido beca-contrato para traba-
jaren Miratonda S.L., empresa
familiar de Guijuelo especializa-
daen la industria del cerdo ibé-
rico.

Javier Baz y Luis Manuel Her-
nandez, dos jovenes que impul-
sados por el IME han consegui-
do dar el salto al mercado labo-
ral hacia una empresa con opor-
tunidades de crecimiento y de-
sarrollo.

- ¢Qué os motivo a estudiar un
master en IME Business School?
— Javier: Acabas la carrera de-
sorientado y con un futuro incier-
to, sin saber exactamente las op-
ciones que hay para empezar tu
vida laboral. En mi caso, tras aca-
bar Biologia tenia claro que que-
ria desarrollarme profesional-
mente dentro de una empresa
en el mundo de la calidad agroa-
limentaria. Es ahi donde apare-
ce IME Business School, ofertan-
do una beca para el departamen-
to de calidad de una industria
cérnica. A partir de aqui me in-
formo sobre el MBA en Direccion
de Empresas Agroalimentarias
especializado en Gestion de la
Calidad, y valoro que es una opor-
tunidad que no puedo dejar es-
capar y mas sin moverme de Sa-
lamanca.

— Luis Manuel: En mi caso cono-
ci el IME a través de la propia em-
presa. El dia que realicé la entre-
vista para el puesto vacante que
habia, me pusieron sobre la mesa
la posibilidad de realizar un MBA
en Direccién de Empresas Agroa-
limentarias. Mi respuesta fue que
si puesto que se me estaba dan-
do la posibilidad de ampliar mi
formacion académica y, al mis-
mo tiempo, incorporarme al mer-
cado laboral a través de unas
practicas.
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Javier Baz y Luis Manuel Hernandez. worD

En ese momento no conocia al
IME, sabfa que era una institu-
cidn que impartia masteres en la
USAL, pero no tenia mucha mas
informacion. Miinterés por esta
Escuela de Negocios creci6 ra-
pidamente y comenceé a buscar
mas datos sobre ellay, mas con-

cretamente, sobre el master que
iba a realizar.

Lo primero que me llamé la
atencién fue la cantidad de em-
presas con las que el IME tenia
convenio de colaboracién, lo que
me parecio un indicativo de que
mi decision de hacer un master

alli era la correcta. Cuando vi la
gula académica del MBA en Di-
reccién de Empresas Agroalimen-
tarias comprobé que los campos
en los que me iba a formar se
adecuaban perfectamente a las
funciones que iba a tener que de-
sempefar en el puesto de traba-

jo en el que iba a hacer las prac-
ticas.

ELIME es una gran oportunidad
tanto para la formacién como para
la introduccién en el mercado la-
boral.

- ¢Qué esperabais de esta ex-
periencia?

— Javier: Sinceramente, viendo
los ingredientes que tenia, sabia
que la receta final no iba a de-
fraudar. Y asi fue, ademas de se-
guir formandome académicamen-
te en el campo que queria podia
compaginarlo realizando el pe-
riodo de practicas, para asi llevar
a la vida real la teorfa impartida
en el MBA,

Por tanto, las expectativas que
tenia al principio del curso se cum-
plieron sin lugar a dudas.

Luis Manuel: El objetivo prin-
cipal que yo buscaba a través de
este master era aprender a tra-
bajar. En la carrera se adquieren
muchos conocimientos, pero en
su mayoria son tedricos y cuan-
do llegas a una empresa te das
cuenta de que no sabes ni por
dénde empezar.

Con el IME no solo estudias un
master si no que, gracias a las
practicas, consigues dar el salto
del mundo académico al mundo
laboral. Sin darte cuenta empie-
zas a aplicar todos los conoci-
mientos que adquieres en clase,
através de las diferentes ponen-
cias o de los casos practicos que
realizamos, en tu dia a dia den-
tro de la empresa.

- ¢Qué aspecto diferenciador
destacarias de IME Business
School?

- Luis Manuel: Destacaria prin-
cipalmente dos aspectos:

En primer lugar, el método em-
pleado en las clases y el papel
que juegan los ponentes. A di-
ferencia del tipo de clases a las
que estdbamos acostumbrados,
mucho mas tedricas, en el IME
todas son muy practicas, donde
el fin de cada sesidn es la reso-
lucién de un caso practico que,
en su mayoria, son supuestos rea-
les a los que en un futuro pode-
mos tener que enfrentarnos en
nuestro trabajo. Ademas, la ma-
yoria de los ponentes son exper-
tos en la materia que imparten
gracias a que la desempeian cada
dia en sus puestos de trabajo. Por
ello no te aportan tnicamente la
vision tedrica, ademas te dan su
punto de vista basado en su ex-
periencia.

En segundo lugar, las practi-
cas. Realizar 900 horas en una
empresa, aplicando los conoci-
mientos que obtienes con las dis-
tintas clases, es una gran opor-
tunidad. Tienes la ocasién de for-
marte y adquirir mucha experien-
cia laboral.

- ¢En qué empresa estais traba-
jando?
- Luis Manuel: Trabajamos en
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Miratonda, S.L. Una empresa fa-
miliar dedicada al sector carni-
coy que esta en continuo creci-
miento. Lafabrica de embutidos
y jamones Miratonda se encuen-
tra situada en Guijuelo (Salaman-
ca) y esta especializada en la ela-
boracion de productos de alta
calidad procedentes del cerdo
ibérico. Ademas, cuenta con cin-
co establecimientos de venta re-
partidos entre Burgos, Vallado-
lid y Bilbao, en los que ofrece-
mos un servicio totalmente per-
sonalizado y profesional.

- ¢En qué area de la empresa
os estais desarrollando?

— Javier: En mi caso, estoy al
frente del Departamento de Ca-
lidad y Seguridad Alimentaria de
Miratonda, S.L.

Realizando principalmente las
tareas de trazabilidad de los pro-
ductos de la empresa, llevar las
auditorias de la Norma del Ibé-
rico, mantenimiento y actualiza-
cion del Manual de APPCC de la
empresa, control de temperatu-
ras, pH y etiquetado entre otras
cosas, y recientemente haber
conseguido la certificacion del
SAE para poder exportar a pal-
ses fuera de la Unidn Europea.

Luis Manuel: Me estoy desa-
rrollando en el area comercial.
Actualmente Miratonda S.L. tie-
ne cinco jamonerias. Mi trabajo
consiste en la gestion y adminis-
tracion de las mismas, colabo-
rando con las personas que es-
tanal frente de cada una de ellas.

Las tareas que realizo son la
gestion de pedidos, gestion de
almacenes, facturacion, tareas
administrativas, gestién de ca-
jas y bancos, gestion de precios
y promociones, gestion de devo-
luciones, administracion laboral
(realizacion del calendario labo-
ral, horarios, vacaciones...) y la
gestion de la tienda ‘online’.

- ¢Qué utilidad ha tenido para
vosotros poder especializaros
en un area concreta de la em-
presa?

- Javier: Estar en una empresa
familiar que va creciendo afo a
afo y posicionandose mas arri-
ba en el sector es una gran opor-
tunidad de desarrollo profesio-
nal y personal.

Estar al frente del Departamen-
to de Calidad implica mucha res-
ponsabilidad, desde controlar los
procesos de produccion hasta
asegurar la inocuidad de los ali-
mentos que llegan al consumi-
dor final.

Ademas, es una empresa que
apuesta por la Calidad, en el ul-
timo afo hemos podido sacar fa-
vorablemente la certificacion del
-Sistema de Autocontrol Especi-
fico para la exportacion de car-
ne y productos carnicos a paises
con requisitos diferentes a los de
la Unidn Europea- y ser designa-
do responsable del mismo.

Luis Manuel: Llegar aunaem-
presa casi sin ninguna experien-
cia laboral y que te pongan ante
un proyecto tan fascinante como

«El IME es una gran
oportunidad tanto para
la formacion como para
la introduccion en el
mercado laboral»

«Realizar 900 horas de
practicas en una
empresa aplicando los
conocimientos que
obtienes con las
distintas clases es una
gran oportunidad»

«Dentro del curso hay
asignaturas que te
ayudan a como
preparar la entrevista
de trabajo, elaborar el
curriculum vitae, y
otros aspectos
importantes a la hora
de introducirse en el
mercado laboral»

«Profesionalmente IME
Business School me ha
dado la posibilidad de
especializarme en una
rama de la empresa
agroalimentaria»

«El IME sirve de nexo
entre laempresay el
alumno»

el que estoy realizando en Mira-
tonda S.L es un reto profesional
inimaginable.

Afrontar la responsabilidad que
te estan dando desde el primer
dia hace que veas que la empre-
sa confia en ti y que te ha dado
la oportunidad de formarte en el
IME para que cada dia puedas
dar lo mejor de ti mismo en tu
trabajo.

- ¢0s ha servido el paso por IME
Business School para sentiros
mas preparados a la hora de ac-
ceder al mercado laboral?

- Javier: La verdad es que si, por-
que el IME sirve de nexo entre la
empresa y el alumno. El hecho
de no haber tanta presion labo-
ral por comenzar con el periodo
de practicas para asentarse en
la empresa hace que se lleve mu-
cho mejor, en caso de aparecer
alguin contratiempo esta el IME
de intermediario entre las dos
partes,

Ademas, dentro del curso hay

asignaturas que te ayudan a como
preparar la entrevista de traba-
jo, elaborar el curriculum vitae,
y otros aspectos importantes a
la hora de introducirse en el mer-
cado laboral. También contamos
con la figura del mentor, que apo-
ya dando consejos y resolviendo
las dudas que te susciten duran-
te el periodo de précticas y has-
ta el dia de hoy.

- ¢(Estas viendo aplicados los co-
nocimientos adquiridos en la
Escuela de Negociosentudiaa
dia?

- Javier: En mi caso, en la espe-
cialidad de Calidad, dimos bas-
tantes clases que me han ayu-
dado en el terreno laboral, como
el etiquetado de alimentos, nor-
mativas de calidad, alertas ali-
mentarias y su gestién, planes
de higiene, analisis de peligros y
puntos de control criticos, apren-
der a planificar y preparar audi-
torias entre otras. También te-
ner una sesion especifica de SAE
me ayudé a preparar el TFM que
mas tarde se ha convertido en
una realidad sacando la certifi-
cacion.

- Luis Manuel, (Qué te ha apor-
tado personal y profesionalmen-
te haber decidido ser parte de
IME Business School?

- Profesionalmente IME Business
School me ha dado la posibilidad
de especializarme en una rama
concreta de la empresa agroali-
mentaria, la Direccion Comercial
y, ademas, ha conseguido que
pueda desarrollar esos conoci-
mientos en Miratonda S.L.

Personalmente la satisfaccion
que te aporta el ser capaz de su-
perar determinadas adversida-
des que surgen en el trabajo dia-
rio y que sabes que has sido ca-
paz de lograrlo gracias a lo que
has adquirido en tu formacion en
la Escuela de Negocios.

- Para finalizar, Javier, ¢Vol-
verias a tomar esta decision?
¢Por qué?

- Si, por varias razones. La pri-
meray mas importante es, que
al acabar el periodo de practicas
pases a formar parte de la em-
presa. Pocos masteres lo pue-
den decir, y esta es una razén de
peso para volver a tomar la de-
cision.

Aparte, todas las amistades
que me he llevado del master, ya
sean con alumnos o ponentes,
especialmente con los del cam-
po de calidad, con los que sigo
comentando sobre cosas actua-
les o para establecer networking
en un futuro.

Y por Gltimo, las clases se ha-
cen mucho mas amenas con ca-
sos reales que les han ocurrido
a los ponentes, aparte de haber
profesores de la universidad para
las asignaturas mas tedricas, la
mayoria son profesionales de la
industria que te ponen en situa-
cion haciendo las sesiones dina-
micas y entretenidas.

En definitiva, volveria a tomar
esta decision.




