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Emprendimiento con base tecnolégica

Once proyectos empresariales del ambito de la salud, agroalimentario, medioambiental y
marcha gracias a un nuevo programa de apoyo del Servicio de Insercién Profesional de la

R.D.L. | SALAMANCA

ERCA del 10% de los naci-

mientos en Espafia son

gracias a técnicas de repro-
duccién asistida, sin embargo, ya
sea por miedo o desconocimiento,
muchas personas intentan retra-
sar la visita a un profesional, lo
que puede ser perjudicial, puesto
que la edad es fundamental para
el éxito reproductivo. Asilo expli-
ca Alicia Tio Castro, joven em-
prendedora que esta desarrollan-
do uno de los once proyectos em-
presariales que se constituiran
en empresas a traveés de un nuevo
programa de apoyo al emprendi-
miento innovador gestionado por
el Servicio de Insercion Profesio-
nal, Practicas, Empleo y Empren-
dimiento de la Universidad de Sa-
lamanca con financiacion del Ins-
tituto para la Competitividad Em-
presarial de Castilla y Ledn.

El proyecto de Alicia Tio es
una web de asesoramiento “on li-
ne” en fertilidad y reproduccion
asistida, FertilityNavigator.org.
“La idea la he tenido clara desde
el principio, lo mas dificil ha sido
la constancia, seguir adelante so-
la con el proyecto a la vez que tra-
bajo y sin un equipo en el que apo-
yarme y dividir tareas”, senala
Alicia Tio. Por eso contar con la
ayuda del SIPPE ha sido un balén
de oxigeno para esta joven em-
prendedora que confia en termi-
nar pronto la web y posicionarse
para llegar a las personas que es-
tan teniendo dificultades para te-
ner un bebé y que no saben muy
bien cuales son sus opciones re-
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productivas o cual podria ser el si-
guiente paso. “Lo que veo mas
complicado es el posicionamiento
en el mercado, ya que, aunque ha-
ce anos no habia mucha gente
ofreciendo este tipo de servicios,
la cosa ha cambiado en los ulti-
mos tiempos”, reconoce.

Mundo agrario. Mario Garcia
Jiménez, estudiante del grado de
Pequenas y Medianas Empresas
de la Universidad de Salamanca;
Maria Rodriguez Garcia, alumna
de Periodismo y Comunicacion
Audiovisual en la Pontificia; y Pa-
blo Jiménez Pascual, estudiante
de Ingenieria Informatica en la
Universidad de Valladolid, son el

Elena Martin Prieto.

alma de Nexus. “Tras observar a
nuestras familias en el campo, nos
preguntamos qué podiamos apor-
tar para mejorar las condiciones
de los cultivos. Es decir, cémo po-
der ser ese nexo de union de la tra-
dicion y la era tecnologica”, co-
menta y afade: “Pretendemos
acercar la tecnologia dron al mun-
do agrario, a través de drones y
sensores de tltima generacion, fa-
cilitar al agricultor la deteccion y
localizacién de cualquier situa-
cion de estrés que pueda estar su-
cediendo en su cultivo, de esta for-
ma, los tratamientos, abonado o
cualquier accion necesaria, ira di-
rigida sobre aquella zona del culti-
vo que mas lo necesite”.

Mario Garcia Jiménez.

Mario Garcia y sus compane-
ros tienen muy claro el objetivo
de su proyecto empresarial, aun-
gue son conscientes de las difi-
cultades. “Principalmente en dos
aspectos: la obtencion de finan-
ciacion y nuestra propia organi-
zacion”, apunta el joven que des-
de que comenzo sus estudios tu-
vo en mente constituir su propio
negocio y arrastro a dos amigos.
“Ver que los proyectos que nacen
de practicamente nada con es-
fuerzo, trabajo en equipo y dedi-
cacion se pueden convertir, como
en nuestro caso, en algo que se
hace cada dia mas grande, es una
experiencia inica”, asegura y se
manifiesta convencido de que

igital estin en
niversidad

uno de los mayores retos a los
que se van a enfrentar es “dejar
a un lado el pensamiento de ju-
gar a ser empresarios para pasar
a serlo de verdad. Eso implica
trabajar duro y continuar bus-
cando clientes potenciales para
ofrecer nuestros servicios, desa-
rrollar nuevas lineas de negocio
con el uso de los drones, hacer
crecer nuestras ventas”.

Venta “on line”. Por su parte,
Elena Martin Prieto ha optado
por crear Clouz, una tienda “on
line” de ropa de segunda mano
pero de marcas de primer nivel.
“Lo mas dificil fue dar el paso y
apostar por el emprendimiento,
con todo lo que eso conlleva”,
afirma la joven que estaba cansa-
da de trabajar para otros. “Nece-
sitaba crear algo mio y depositar
en mi proyecto toda mi experien-
cia, formacién y conocimien-
tos™.

A través de este nuevo pro-
grama de emprendimiento del
SIPPE estos tres jovenes, junto a
otros ocho, han participado en
acciones de formacion para me-
jorar en sus capacidades em-
prendedoras, también han teni-
do un encuentro para identificar
oportunidades y contactar con
“startups” del ecosistema de la
Universidad. Proximamente par-
ticiparidn en un “training” em-
prendedor, diversos talleresy un
inventario de recursos. Este pro-
grama de apoyo al emprendi-
miento estara abierto hasta 2024,
por lo que pueden entrar nuevos
proyectos.



